
【正社員／英語】日本の化粧品メーカー複数社の海外進出支援（アカウントディレク
ター）のお仕事@東京

アジアを中心とした15ヶ国以上の市場で複数の案件を平行して担当してもらいます。

募集職種

人材紹介会社
株式会社VUCAdapt

求人ID
1623103  

業種
日用品・化粧品  

会社の種類
中小企業 (従業員300名以下)  

外国人の割合
外国人 多数

雇用形態
正社員  

勤務地
東京都 23区, 港区

給与
700万円 ~ 1500万円

ボーナス
固定給+ボーナス

勤務時間
09:00～18:00（所定労働時間8時間）

休日・休暇
年間休日：120日 （完全週休二日制、土、日、祝、夏季休暇、年末年始休暇など）

更新日
2026年11月13日 12:37

応募必要条件

職務経験
3年以上  

キャリアレベル
中途経験者レベル  

英語レベル
日常会話レベル (英語使用比率: 25％程度)  

日本語レベル
ビジネス会話レベル  

その他言語
中国語： 北京語 - 日常会話レベル

最終学歴
大学卒： 学士号  

現在のビザ
日本での就労許可が必要です  
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https://www.careercross.com/company/detail-562909


募集要項

・日本の化粧品メーカー複数社の海外事業の成功をリードするアカウントディレクターのお仕事です。
・クライアントは、自社商品の海外進出の課題を抱える、もしくはこれから進出しようとしている企業です。
・アカウントディレクターは、新規クライアントへの提案から、ブランドの海外戦略策定、社内の営業チームと連携した実
行体制づくりまでを統括し、クライアントとともに海外事業のPDCAを回します。
・担当領域の売上と顧客満足に責任を持ち、チームを率いて成果を出す役割です。

【具体的な業務内容】
・新規クライアントへの提案業務
・クライアントの海外ブランド戦略の策定
・社内海外営業チームと連携した海外展開オペレーションの設計、推進
・担当クライアントの進捗、健全性のモニタリングと改善
・レポーティング業務

※海外出張は月1回のペース（1回あたり3、4日）
※法定による業務内容の変更の範囲の明示：将来的に業務内容が変更される場合があります。詳細は面談時にお伝えしま
す。

スキル・資格

【必須スキル】
・N1レベルの日本語力
・広告代理店において、２年以上の化粧品メーカーをクライアントとした営業、アカウントマネジメント経験のある方
・化粧品メーカーに対して、２年以上のマーケティング戦略、ブランド戦略などの策定、または戦略提案経験のある方
・クライアントへの企画提案、コンペティション（競合プレゼンテーション）への参加、提案経験のある方
・社内外関係者を巻き込み、2年以上のプロジェクト進行管理（PM）経験のある方

【歓迎スキル】
・英語または中国語を用いたビジネスコミュニケーション能力（高い語学力までは望みません）
・化粧品メーカーに対する新規顧客開拓、コンペティションでの案件獲得経験
・化粧品メーカーの経営層・事業責任者・ブランド責任者に対する提案経験
・化粧品ブランドの事業戦略、ブランド戦略、マーケティング戦略の立案・実行経験
・広告・プロモーション領域にとどまらず、売上拡大や販路開拓など、クライアントの事業成長に関わった経験
・複数のプロジェクトを並行して推進した経験
・新規事業開発、海外事業展開、または消費財・小売領域での経験など

 

会社説明
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