
アフターマーケットセールス（代理店営業）

代理店営業のご経験のある方は歓迎です。

募集職種

人材紹介会社
株式会社ジェイ エイ シー リクルートメント

採用企業名
非公開  

求人ID
1617603  

業種
自動車・自動車部品  

会社の種類
外資系企業  

雇用形態
正社員  

勤務地
神奈川県

給与
700万円 ~ 1200万円

勤務時間
09:00 ～ 18:00

休日・休暇
詳細は求人ご紹介時にご案内いたします。

更新日
2026年10月15日 17:50

応募必要条件

キャリアレベル
中途経験者レベル  

英語レベル
ビジネス会話レベル  

日本語レベル
ネイティブ  

最終学歴
専門学校卒  

現在のビザ
日本での就労許可が必要です  

募集要項

【求人No NJB2416622】
【職務内容】
・アフターマーケット向け（乗用車・商用車を含む）の新規ディストリビューションビジネスを開拓し、既存ディストリ
ビューション売上を拡大する責任を負う。 
・売上予算を達成する。 
・売上動向を綿密にモニタリングし、乖離が発生した場合は是正措置を主体的に実施する。 
・定期的に販売予測（Forecast）を更新する。
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・ 製品ラインおよび市場における新たなビジネス機会を特定する。 ・ 各ディストリビューターのニーズを理解し、当社の
付加価値ソリューションを活用した顧客中心の提案を行う。
・ 当社製品の価値およびソリューションについて顧客・販売代理店へのトレーニングを実施する。 
・ 見積管理をサポートする（RFQの調整・提出、見積フォローアップ）。 ・ 契約および受注条件の交渉を行う。 
・ 顧客および競合他社の価格情報を正確に管理し、毎月価格戦略チームへフィードバックを提供する。 ・ 顧客および販売
代店向け販促活動の企画・運営を支援する。 
・ 売掛金の回収遅延や支払問題を解決し、未回収債権を削減する。 ・ クレームおよび苦情対応を支援する。
・ 顧客のバックオーダー状況をモニタリングする。

スキル・資格

【必須】 
・日本国内における商用車または乗用車業界での営業、事業開発、またはアカウントマネジメント経験5年以上 
・英語力
・営業KPI、予算管理、販売予測に関する理解 
・学習意欲が高く、新しい知識を柔軟に習得できること
・顧客関係構築力 ・社内関係者および顧客との優れたコミュニケーション能力 ・起業家精神、主体性
・チームワークを重視できること ・結果志向で成果創出に取り組めること

会社説明

ご紹介時にご案内いたします
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