
【マレーシア就職】 セールスコンサルタント/若手歓迎/女性も活躍/APAC出張/化学/食品/
医薬品業界

マレーシアにて営業職としてキャリアアップしませんか？

募集職種

人材紹介会社
PERSOL Asia Pacific Pte. Ltd. (PERSOL APAC)

求人ID
1611675  

業種
化学・素材  

雇用形態
正社員  

勤務地
マレーシア

給与
350万円 ~ 550万円

勤務時間
月曜～金曜 8:30am～17:30pm

休日・休暇
土日、マレーシア祝日

更新日
2026年09月11日 10:49

応募必要条件

職務経験
3年以上  

キャリアレベル
中途経験者レベル  

英語レベル
ビジネス会話レベル  

日本語レベル
ネイティブ  

最終学歴
大学卒： 学士号  

現在のビザ
日本での就労許可は必要ありません  

募集要項

会社情報：
専門商社で、医薬品・食品・化学業界を強みとしています。
化学原料および産業用原材料の販売・調達を専門としており、日本品質の製品とサービスをASEAN市場に提供していま
す。順調な事業拡大・収益化に伴い、この度営業メンバーを増員採用いたします。

業務内容：

APACのマーケット調査～潜在顧客の発掘～ターゲットアカウントリストの作成～新規顧客開拓に向けた営業活動～
関係構築まで、様々なチャンネルを活用しながら新規開拓営業を推進いただきます  
潜在顧客様との中長期的な関係を構築しながら、顧客の技術的ニーズや要件を的確に把握し、最適な原材料・製品・
サプライチェーンソリューションを提案、また各種規制・コンプライアンスへ対応いただきます  
既存顧客に対するアップセルおよびクロスセル戦略を推進し、顧客のリテンションと売上拡大を推進いただきます 
見積作成、受注管理、物流手配、納品フォロー、アフターサポートまで営業プロセス全体をマネージいただきます 
日本本社、サプライヤー、およびその他ステークホルダーと密に連携し、各プロジェクトを円滑かつタイムリーに遂
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行いただきます  
売上実績管理、契約書・見積書・販売予測・輸出入関連書類の作成および管理など、営業関連業務全般を担当します

スキル・資格

■必須要件:

業界を問わず、法人営業および新規開拓営業のご経験3年以上
新規ビジネス開拓、顧客との粘り強い信頼関係構築、営業目標達成のご実績
複数案件/複数顧客を効率よく管理するプロジェクトハンドリングスキル
化学/食品/医薬品業界に関する知識や技術的知見の習得に意欲的に取り組める方
ビジネスレベルの英語力をお持ちの方 
マレーシア国内およびAPAC地域への出張に柔軟に対応できる方

 

■歓迎要件

グローバルビジネスまたはプロジェクト型営業の経験歓迎（業界不問）

会社説明

Page 2 of 2


	【マレーシア就職】 セールスコンサルタント/若手歓迎/女性も活躍/APAC出張/化学/食品/医薬品業界
	募集職種
	応募必要条件
	募集要項
	スキル・資格
	会社説明


