
法人営業（化粧品・パーソナルケアメーカー向けの原料）

化粧品原料｜法人営業｜英語活用｜外資系

募集職種

採用企業名
カーギルジャパン合同会社

求人ID
1607667  

業種
食品・飲料  

雇用形態
正社員  

勤務地
東京都 23区

給与
600万円 ~ 1100万円

ボーナス
固定給+ボーナス

勤務時間
9:30am - 5:30pm JST

休日・休暇
会社の規定に準ずる

更新日
2026年08月26日 03:00

応募必要条件

職務経験
3年以上  

キャリアレベル
中途経験者レベル  

英語レベル
流暢  

日本語レベル
ネイティブ  

最終学歴
大学卒： 学士号  

現在のビザ
日本での就労許可が必要です  

募集要項

≪募集要項・本ポジションの魅力≫

化粧品・パーソナルケア向けの植物由来・サステナブル原料を提案する営業業務
戦略顧客との関係構築や新規商材の開拓を通じ、国内事業の成長を牽引できる
日本市場の知見をAPAC・グローバルへ発信し、国際的な環境で営業力を磨ける
外資系企業で英語を活用し、国内外の関係者と連携しながら裁量を持って働ける
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【業務内容】
日本におけるカーギルのバイオインダストリアル・ビューティー＆パーソナルケア事業の営業活動を担っていただきます。
化粧品・パーソナルケア製品向けのバイオベース、植物由来、サステナブルな原料・ソリューションを中心に、事業の拡大
を推進するポジションです。
戦略顧客との関係構築・強化、既存および新規製品ポートフォリオにおける成長機会の発掘、販売代理店との関係・協業の
管理、日本市場に関する情報やインサイトのAPAC・グローバルチームへの共有などを担当します。
また、日本市場における主要な営業担当者として、顧客、国内の関係者、APACのビューティー事業チームをつなぐ役割を
担い、事業成長の加速と、日本の高度な美容・パーソナルケア市場におけるカーギルのプレゼンス向上に貢献していただき
ます。

＜具体的には＞

営業提案の企画・作成・実施、および製品の効果的なデモンストレーションやプレゼンテーション
顧客との強固な関係を構築し、顧客（アカウント）ごとの事業計画を策定
顧客訪問を含む日々の営業活動を計画し、達成すべき定量・定性目標を設定
市場や競合の動向を継続的に把握し、得られた情報を社内の上位担当者・関係者へ共有
中程度の複雑さを伴う課題について、最小限の監督のもと自律的に解決するとともに、より複雑な課題については適
切な担当者へエスカレーション
その他、会社から指示された業務

【雇用形態】
正社員

【給与】
570万円～1100万円 + 賞与

【就業時間】
9am - 6pm JST

【勤務地】
東京都

【休日休暇】
会社の規定に準ずる

【待遇・福利厚生】
会社の規定に準ずる

スキル・資格

【必須要件】

学士号
営業、アカウントマネジメント、事業開発、またはテクニカルセールスにおける3年以上の実務経験。
美容、パーソナルケア、化粧品原料、特殊化学品、または関連業界での実務経験。
B2B顧客関係の管理経験。
優れたコミュニケーション能力およびステークホルダー管理能力。
日本語はネイティブレベル、英語はビジネスレベルでのコミュニケーション能力。

【歓迎要件】

化粧品・パーソナルケアメーカーへの原料、原材料、または機能性ソリューションの販売経験。
多国籍のビジネス環境における戦略的アカウントの管理経験。
バイオベース、天然由来、植物由来、または持続可能な原料ソリューションに関する知識。
マトリックス組織において、地域およびグローバルなステークホルダーと協業した経験。

会社説明
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