
世界的ゲーム業界向けFintech企業｜日本市場拡大の中心メンバー｜年収1,000万円～｜ハ
イブリッド勤務  独占求人

ゲーム業界向けに決済・コマースソリューションを提供するグローバルテクノロジー企業

募集職種

人材紹介会社
ドレイク・インターナショナル株式会社

採用企業名
デジタルデータを活用したインサイト提供しているグローバルなB2B SaaS企業  

求人ID
1605944  

業種
ゲーム  

外国人の割合
外国人 半数

雇用形態
正社員  

勤務地
東京都 23区

給与
700万円 ~ 1000万円

更新日
2026年08月20日 21:00

応募必要条件

職務経験
3年以上  

キャリアレベル
中途経験者レベル  

英語レベル
ビジネス会話レベル  

日本語レベル
ビジネス会話レベル  

最終学歴
短大卒： 準学士号  

現在のビザ
日本での就労許可が必要です  

募集要項

国内大手ゲーム企業を中心に、戦略的パートナーシップの構築、新規顧客開拓、提案活動を担当いただきます。単なる営業
活動ではなく、顧客の海外展開や収益拡大を支援するコンサルティング型営業として活躍していただきます。

業務内容

日本国内のゲームデベロッパーおよびパブリッシャーへの新規営業活動
エンタープライズ顧客との中長期的なリレーション構築
顧客課題のヒアリングおよびソリューション提案
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戦略的パートナーシップの企画・推進
契約交渉および案件クロージング
海外チームとの連携によるプロジェクト推進
市場分析、競合分析、営業戦略立案
ゲーム業界イベントや展示会への参加
APACおよびグローバルチームとの協業

このポジションの魅力

日本事業拡大の中心メンバー: 成長フェーズの日本法人において、ビジネス拡大の中核を担うポジションです。

ゲーム業界 × Fintechという成長市場: 世界的に成長を続けるゲーム市場と決済テクノロジーの両方に携わることができま
す。

グローバル環境: 日本オフィスは非常に国際色豊かな組織であり、日常的に海外拠点やグローバルチームとのコミュニケー
ションが発生します。

エンタープライズ営業経験を活かせる: 国内有数のゲーム会社や意思決定層との折衝経験を積むことができます。

裁量権の大きなポジション: 日本市場向けの営業戦略立案や市場開拓にも積極的に関与いただけます。

スキル・資格

応募資格

必須条件

BtoB法人営業経験（3年以上目安）
新規開拓営業または事業開発経験
エンタープライズ企業向け営業経験
顧客とのリレーションシップ構築能力
日本語ネイティブレベル
英語でのビジネスコミュニケーション能力

歓迎条件

ゲーム業界での営業経験
決済、Fintech、SaaS、IT業界での経験
戦略的パートナーシップまたはアライアンス経験
海外ビジネス経験
Salesforce等CRMツール活用経験
ゲーム業界への強い興味・関心

会社説明
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