
【SS2601】OST部門 光学SI事業 法人営業（国内・海外）

駿河精機株式会社での募集です。 法人営業（その他）のご経験のある方は歓迎です。

募集職種

人材紹介会社
株式会社ジェイ エイ シー リクルートメント

採用企業名
駿河精機株式会社  

求人ID
1598381  

業種
専門商社  

雇用形態
正社員  

勤務地
東京都 23区

給与
700万円 ~ 1000万円

勤務時間
09:00 ～ 18:00

休日・休暇
【有給休暇】有給休暇は入社後3ヶ月目から付与されます 初年度 10日 3か月目から 【休日】週休二日制 土 日 ※原則週休2
日…

更新日
2026年06月25日 16:59

応募必要条件

キャリアレベル
中途経験者レベル  

英語レベル
ビジネス会話レベル  

日本語レベル
ネイティブ  

最終学歴
高等学校卒  

現在のビザ
日本での就労許可が必要です  

募集要項

【求人No NJB2377311】
駿河精機の精密位置決め・計測技術を基盤としたシステム製品で、大きく成長するグローバルな光通信/光半導体デバイスR
D・量産企業に計測・調芯ソリューションを提供します。
駿河精機のシステム製品は、内製の自動ステージとモーション制御技術による精密位置決め技術と計測技術の連携により、
光通信分野で長年R Dから量産装置まで幅広く利用されています。今後大きく需要が拡大する光電融合市場でも期待される
製品であり、業界の先端分野に関わる企業や研究者に注目されています。

【 具体的な業務内容 】
1．国内営業マネージメント（40%）
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https://www.careercross.com/company/detail-184450


　 配下の国内営業のチームマネジメント、活動のフォローアップ、営業活動のマネジメント全般
2．国内外での製品拡販（30%）
　 国内に加え、海外は主にヨーロッパへの拡販営業
3．営業戦略の構築（30%）
　 売り上げの向上、事業拡大のための営業戦略の構築

※製品知識等は徐々に覚えていただければ問題ありません。丁寧に教えますのでご安心ください。

【 仕事のやりがい・面白さ 】
次世代半導体や高速通信の鍵を握る「光電融合」という大きな業界構造の転換が起きています。その中で光調芯システムを
日米欧のトッププレイヤーへと提案することは単なる営業活動に止まらず、新たな市場における開拓戦略を練り、従来な
かった海外の拠点やパートナーとの連携など、大きなやりがいや面白さのある仕事です。

【 将来的なキャリアパス 】
国内外をカバーしながらシステム営業、営業マネジメントとしてのスキルを磨き、将来的には営業部全体をリードする役割
を担っていただくことを期待します。ゆくゆくは事業戦略にも関わっていただきたいと考えています。

スキル・資格

■必須
・システム製品やソリューションの営業経験
・営業チームリーダー経験
・海外営業経験
・ビジネス英語
・自動車運転免許
・PowerPoint等で営業資料が作成可能、Excel等　基本的ITスキル

■歓迎
・TOEIC 900点以上
・光学製品の取り扱い経験
・海外駐在経験
・BtoBビジネス経験・FA、IA業界での勤務経験のある方
・半導体製品装置や光学製品メーカーで勤務経験がある方
・FA業界や部品の知識を保有する方

■求める人物像
・前向きな考え方ができ、顧客が実現したいことを理解して顧客と開発チームの橋渡しができる方
・事業数値を意識し、定量的な判断を元に活動が出来る方

会社説明

・電気、電子、通信及び産業用機械、装置の開発・製造及び販売・映像及び光学機器の開発・製造及び販売・産業機械用部
品の開発・製造及び販売・上記に付帯する一切の業務
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