
【800～1100万円】[MA] アカウントホールセールグループ セクションマネージャー

海外営業のご経験のある方は歓迎です。

募集職種

人材紹介会社
株式会社ジェイ エイ シー リクルートメント

採用企業名
非公開  

求人ID
1593835  

業種
自動車・自動車部品  

会社の種類
外資系企業  

雇用形態
正社員  

勤務地
神奈川県

給与
800万円 ~ 1100万円

勤務時間
09:00 ～ 17:45

休日・休暇
詳細は求人ご紹介時にご案内いたします。

更新日
2026年05月28日 16:18

応募必要条件

キャリアレベル
中途経験者レベル  

英語レベル
ビジネス会話レベル  

日本語レベル
ネイティブ  

最終学歴
高等学校卒  

現在のビザ
日本での就労許可が必要です  

募集要項

【求人No NJB2381918】
高度なスキルと豊富な経験を持つキーアカウントホールセールグループのセクションマネージャー （課長） を募集しま
す。
このポジションは、日本のモビリティアフターマーケット事業部において、キーアカウントホールセールグループを率いる
重要な役割を担います。

ホールセーラー （大卸商、地域部品商、代理店）との協業を通じて事業の飛躍的な成長を牽引し、市場リーチを拡大し、
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バリューチェーン全体にわたる強固な関係を構築することがミッションです。

日本の自動車アフターマーケット （IAM） に関する深い理解と、営業目標を継続的に上回る実績を持ち、同時に効率化や
サステナビリティといった当社の戦略目標にも貢献できる方を求めています。

詳細：

戦略的チャネルマネジメント
5名以上の営業担当者で構成されるチームを率い、指導、コーチング、業績管理を通じて、個人とチーム双方の成功を導き
ます

ホールセール事業開発
ホールセーラー （大卸商、地域部品商、代理店） とのビジネスを成長させるための包括的な営業戦略を立案・実行し、製
品浸透率と市場シェアを向上させるための施策を推進します

新製品導入
製品管理部門やマーケティング部門と緊密に連携し、ホールセールチャネルにおける新製品のローンチと導入を成功に導き
ます
チャネル拡大
・・・・・・・流通ネットワークを拡大し、未開拓の市場セグメントにリーチするため、新規のホールセールパートナーを
積極的に発掘、評価、契約します

統合的営業アプローチ

フィールドセールスとの連携：フィールドセールスチームと密に連携し、整備工場単位でのPull Demand （指名買い需要）
を創出します。同時に、ホールセーラー （大卸商、地域部品商、代理店）を通じた販売機会を最大化できるよう、活動の
連携を図ります

ワークショップチームとの協業：ワークショップチームと連携し、ボッシュカーサービス （BCS） ネットワークの拡大
や、「モジュールワークショップ・ボッシュアフターマーケット」コンセプトの推進を積極的に行い、ホールセールチャネ
ルを成長のために活用します

ESI契約整備工場の新規獲得 （DAP: Diagnostic Amplifier Project）
「DAP: Diagnostic Amplifier Project （診断機成長促進プロジェクト）」の一環として、ESI契約整備工場の新規獲得に積極
的に取り組み、野心的な獲得目標の達成を牽引します

顧客ビジネスモデルの最適化
ホールセールパートナーと協力し、顧客のビジネスモデルを積極的に合理化します。特に、物流、倉庫業務との相乗効果を
創出し、当社の環境配慮方針をサポートすることに注力します
これには、効率的な在庫管理、配送ルートの最適化、サプライチェーン全体での持続可能な慣行の促進などが含まれます

レポーティングと分析
レポートラインであるアフターマーケットセールス部の部長 （GM） に対し、営業実績、市場動向、競合の活動について、
定期的かつ包括的なレポートを提出します

ステークホルダーマネジメント
ホールセーラー （大卸商、地域部品商、代理店）、整備工場のオーナー、業界団体など、社外の主要な関係者と強固な関
係を構築・維持します

部門横断的な協業
製品管理、マーケティング、物流、財務、そしてサステナビリティチームなど、社内の様々な関連部署と効果的に連携し、
営業施策の円滑な実行とサポート体制を構築します

スキル・資格

自動車アフターマーケット業界での8年以上の営業経験（特にホールセールチャネルでの経験が豊富なこと）
5名以上の営業チームを率いたマネジメント経験
営業戦略の立案・実行により、市場シェアを大幅に拡大させた実績
日本のホールセーラー （大卸商、地域部品商、代理店）との直接の取引経験

専門知識：
日本の自動車アフターマーケット （IAM） に関する深い知識 （市場動向、業界動向、競合他社動向など）
自動車部品商社 （大卸商、地域部品商、代理店）および整備工場に関する深い知識

コミュニケーション能力・協業スキル：
卓越した日本語でのコミュニケーション能力、交渉力、プレゼンテーション能力
複雑な内容を明確かつ説得力をもって説明できるスキル
社内外の多様な関係者と効果的に協業し、強固な関係を構築できる能力

会社説明

ご紹介時にご案内いたします
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