
【全国募集！】Key Account Manager / KAM職（希少疾患）

主要医療機関を牽引するキーアカウントマネージャー

募集職種

人材紹介会社
マイケル・ペイジ・インターナショナル・ジャパン株式会社

求人ID
1593527  

業種
医薬品  

雇用形態
正社員  

勤務地
東京都 23区

給与
1200万円 ~ 1400万円

更新日
2026年05月27日 18:59

応募必要条件

キャリアレベル
中途経験者レベル  

英語レベル
無し  

日本語レベル
ネイティブ  

最終学歴
大学卒： 学士号  

現在のビザ
日本での就労許可が必要です  

募集要項

本ポジションは、製薬業界における重要顧客を担当し、長期的なパートナーシップを構築・深化させる役割です。戦略的ア
カウントプランの策定・実行を通じて、持続的な売上成長と顧客満足の最大化に貢献していただきます。

企業情報

当社クライアントは、オンコロジー、希少疾患、ニューロサイエンスに注力する中堅規模のグローバル・バイオ医薬品企業
です。研究開発主導のカルチャーのもと、患者中心の価値創出と持続的成長を重視しています。

職務内容

担当テリトリーにおける売上・商業目標の達成
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https://www.careercross.com/company/detail-3648


KAMプロセスに基づく戦略的アカウントプラン策定
病院・医療機関・薬局チェーンとの関係構築
社内部門（マーケ・メディカル等）との連携
市場・競合・処方動向の分析と情報共有

条件・待遇

グローバル×専門領域でのキャリア形成
戦略立案から実行まで担える裁量
クロスファンクションでの成長機会
成果と専門性を重視する評価文化
長期的なキャリア構築を支援する環境

To apply online please click the 'Apply' button below. For a confidential discussion about this role please contact Sakurako
Yamanaka on +81366276098.

スキル・資格

製薬業界でのMRまたは同等職の経験5年以上
病院・専門領域でのアカウントマネジメント実績
スペシャリティ製品、希少疾患、オーファンドラッグ、希少がん領域の経験（尚可）
マトリックス組織での協働経験

会社説明

当社クライアントは、オンコロジー、希少疾患、ニューロサイエンスに注力する中堅規模のグローバル・バイオ医薬品企業
です。研究開発主導のカルチャーのもと、患者中心の価値創出と持続的成長を重視しています。
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