
【1000～1599万円】SFE Manager | non line manager |

外資製薬会社での募集です。 営業推進・企画のご経験のある方は歓迎です。

募集職種

人材紹介会社
株式会社ジェイ エイ シー リクルートメント

採用企業名
外資製薬会社  

求人ID
1591801  

業種
医薬品  

会社の種類
外資系企業  

雇用形態
正社員  

勤務地
東京都 23区

給与
1000万円 ~ 1500万円

勤務時間
08:45 ～ 17:20

休日・休暇
詳細は求人ご紹介時にご案内いたします。

更新日
2026年05月28日 18:00

応募必要条件

キャリアレベル
中途経験者レベル  

英語レベル
ビジネス会話レベル  

日本語レベル
ネイティブ  

最終学歴
大学卒： 学士号  

現在のビザ
日本での就労許可が必要です  

募集要項

【求人No NJB2379102】
■Role Purpose（職務目的）
SFE（Sales Force Effectiveness）グループは、MR活動を科学的に最適化し、ターゲット顧客への価値提供と売上貢献を最
大化することを目的とします。具体的には、営業組織の設計、訪問頻度・メッセージ配分の最適化、FTE設計、KPI設定と
モニタリングを通じて、戦略と現場実行を橋渡しする役割を担います。データと戦略に基づき、MR活動の効率化と営業生
産性向上を推進します。
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■Key Job Accountabilities（主な職務内容）
・ 営業戦略の作成と営業部門への提案
・ MR活動の最適化（訪問頻度設計、ターゲティング、セグメンテーション）
・ 営業組織設計およびリソース配分の最適化
・ KPI設計・モニタリング（例：カバレッジ、頻度、メッセージ浸透度）
・ インセンティブ設計（MR行動を促進する報酬制度策定）
・ MR活動ログおよびデータドリブン営業スキル強化のための教育・ツール提供
・ オムニチャネル部門と協業しMR訪問とデジタル接点の統合活動計画策定
・ 営業現場との連携による改善提案と実行支援
・ 営業部隊のchange management支援

■Key Contacts（主要な関係者）
レポートライン：Strategy Planning ＆Execution Excellence部 SFEグループ責任者
関係部署：
・ Marketing部門
・ Sales部門
・ Forecasting ＆ Business Analyticsグループ
・ Omni Channel Effectivenessグループ
・ Data Excellence部門
・ Customer Insightグループ

スキル・資格

Qualifications（資格・要件）
＜知識＞
・ データ分析および営業戦略に関する知識
・ CRMツールや営業活動データに関する知識
・ 外部業者提供の市場データに関する知識

＜スキル＞
・ プロジェクトマネジメント能力
・ 課題を構造化できる論理的思考力
・ 複雑な課題に対するソリューション提案力
・ データ分析力
・ KPI設計・モニタリングの実務経験（あれば尚可）
・ 優れたコミュニケーション能力（口頭・書面）
・ 戦略思考、ロジカルシンキング（あれば尚可）

＜人物特性＞
・ 環境変化に対する柔軟性および適応力
・ チームプレイヤーとして、協働を重視する姿勢
・ データドリブンな意思決定を推進するマインドセット

会社説明

ご紹介時にご案内いたします
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