
【⾃動⾞・産業機器におけるセールスエンジニア】 ドイツ企業⽇本法⼈ 国内外出張あ
り ／年収350万〜600万円

外資系！世界的なシェアを誇る機械部品・⾦型メーカーにてセールスエンジニア

募集職種

⼈材紹介会社
ジョブインパルスジャパン株式会社

求⼈ID
1586647  

業種
⾃動⾞・⾃動⾞部品  

会社の種類
中⼩企業 (従業員300名以下) - 外資系企業  

雇⽤形態
正社員  

勤務地
愛知県, 名古屋市中区

給与
350万円 ~ 600万円

時給
年俸制 350万円 ~ 600万円( ⽉40時間分残業代込み)  昇給：年1回⼊社⽉による ※⾷事補助：⽉7,500円

勤務時間
9:00〜17：45 （休憩12:00-12:45） 残業：⽉10〜20時間程

休⽇・休暇
年間休⽇ 125 ⽇ 有給休暇 初年度 10 ⽇ ( 6 か⽉⽬〜 ) 完全週休⼆⽇制 ⼟⽇祝 ※会社カレンダーによる

更新⽇
2026年04⽉14⽇ 13:21

応募必要条件

職務経験
1年以上  

キャリアレベル
中途経験者レベル  

英語レベル
ビジネス会話レベル (英語使⽤⽐率: 25％程度)  

⽇本語レベル
ネイティブ  

最終学歴
⼤学卒： 学⼠号  

現在のビザ
⽇本での就労許可が必要です  

募集要項

ドイツを本拠点とする同社の⽇本拠点にて、セールスエンジニアを増員します。
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主な職務内容
■ 事業開発およびアカウント管理
ターゲットセグメント（⾃動⾞、⼀般産業）において、新規ビジネス機会を特定・評価し、受注を獲得する。
体系的なアカウント計画、パイプラインのレビュー、四半期ごとのビジネスレビューを通じて、既存顧客の管理および関係
強化を⾏う。
⻑期的なパートナーシップを確⽴するため、多層的な関係（エンジニアリング、購買、品質、⽣産）を構築する。
ファスナー代理店の開拓、教育、拡販のための戦略⽴案と⾏動

■ 技術ソリューション販売
顧客の⽤途、共同設計、材料、プロセスを分析し、最適なファスナーソリューションを提案する。
技術提案書、図⾯・仕様書のレビュー、原価計算済み⾒積書、価値分析を作成・提⽰する。
サンプル、試作、検証試験を調整する。

■ プロジェクトおよび商談の実⾏
商談の特定からSOP（量産開始）までを主導する。
アプリケーションエンジニアリング、製品管理、品質、オペレーション部⾨と緊密に連携し、実現可能かつ競争⼒のある提
案を確保する。
プロジェクトのマイルストーン、利益率、納期実績を追跡し、カスタマーサービスおよびオペレーション部⾨への円滑な引
き継ぎを確保する。

■ そのほか
 展⽰会の準備、翻訳、プレゼン資料作成、量産までに必要な書類作成・提出
 ⽇本法⼈の運営に必要な業務のサポート
 Sales Directorに指⽰に基づく業務内容の遂⾏

※⾷事補助 ⽉7,500円⽀給あり

スキル・資格

【必須】
■事業会社における事務経験
■英語⼒(TOEIC700点レベル以上)＝ 英語を使⽤の実務経験重視
■PCスキル：（Excel (graph, V-look up, Pivot is preferred), Power point, Word）
■運転免許証

【歓迎】

■ 英語を使⽤した実務経験
■ ⾃動機メーカーでの実務経験
■ 部品メーカーでの実務経験

【求める⼈物像】

■協調性のある⽅,チームワークが取れる⽅、⾃主性のある⽅、Self Managementができる⽅
■様々な業務に対応する意欲のある⽅
■国内・海外出張ができる⽅

※応募時、写真付き履歴書および英⽂レジュメ必須

会社説明
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