
DXソリューション営業（スペシャリスト）｜AI・IoT製品／新規顧客開拓◆グローバル3
万⼈IT企業/転勤無◆

グローバル3万⼈IT企業／グローバル最新DXソリューション／新規事業企画拡販まで

募集職種

採⽤企業名
株式会社ビヨンドソフトホールディングス

求⼈ID
1586211  

部署名
営業推進事業部  

業種
ITコンサルティング  

会社の種類
外資系企業  

雇⽤形態
正社員  

勤務地
東京都 23区, 品川区

最寄駅
⼭⼿線、 ⼤崎駅

給与
550万円 ~ 700万円

勤務時間
9時〜18時

休⽇・休暇
週休2⽇制

更新⽇
2026年04⽉16⽇ 02:00

応募必要条件

職務経験
6年以上  

キャリアレベル
中途経験者レベル  

英語レベル
基礎会話レベル  

⽇本語レベル
ネイティブ  

最終学歴
専⾨学校卒  

現在のビザ
⽇本での就労許可が必要です  

募集要項
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≪募集要項・本ポジションの魅⼒≫
・世界14か国に事業拠点、40か所以上のデリバリーセンター、従業員総数3万⼈以上のグローバル企業
・最新のDXソリューションに携われる営業
・新規ソリューションの企画、⽴上げ、拡販まで携われる営業
・新規市場の開拓に裁量を持って挑戦可能

【業務内容】
DXソリューション営業（スペシャリスト）として、新規顧客企業の経営課題を把握し、最適なDXソリューションの提案か
ら導⼊までを⼀貫して担当していただきます。ミドル層の即戦⼒として、新規事業展開を⽀える役割を期待しています。
ITソリューションの企画・提案やプレゼンテーションを通じて顧客との信頼関係を構築し、主体的な⾏動で事業成⻑に貢献
していただきます。

⾃社ITソリューション・サービスの提案営業
新規顧客へのアプローチ、課題ヒアリング、提案・クロージング
マーケティング部⾨と連携しながらリード獲得
導⼊後のフォローアップと追加提案

■組織体制：
現状、営業部⻑1名・メンバー2名

【募集背景】
DX市場の急速な進化により、企業にとってデジタルトランスフォーメーションは重要な経営課題となっています。当社
は、お客様の経営課題を深く理解し、最適なDXソリューションを提供することで、その変⾰を⽀援してきました。
事業成⻑に伴い、より⾼度化するお客様のニーズに応えるため、営業体制の強化が必要となっています。そこで今回、即戦
⼒として営業戦略の中核を担い、顧客企業と密に連携しながら課題解決を⽀援できるミドル層のDXソリューション営業を
募集します。

【雇⽤形態】
正社員
※試⽤期間あり、3ヶ⽉

【給与】
・想定年収：550~700万円
・年俸制、年俸を12ヶ⽉分割した分を⽉給として⽀給 
・⽉給：458,000円〜583,000円  
 基本給：371,000〜472,000円、固定残業代：87,000円〜111,000円
 ※固定残業時間は30時間/⽉、超過分については別途⽀給

【就業時間】
9時〜18時

【勤務地】
就業直後：東京本社⼤崎オフィス（業務の必要に応じて、他事業所の錦⽷町オフィスなどへ勤務することがある）

【休⽇休暇】

週休2⽇
年末年始休暇
年次休暇
慶弔休暇

【待遇・福利厚⽣】

各種社会保険完備
育児休暇・休業制度 

スキル・資格

【必須要件】

新しいサービスや技術に興味があり、積極的に学べる
企画⼒・提案⼒を活かしたい⽅
新規顧客開拓やアライアンス構築経験

 

【歓迎要件】

チャレンジ精神があり、新しい市場を切り拓きたい⽅
コンサルティング型の営業に挑戦したい⽅
最新のDX関連サービス、ソリューション営業に携わりたい⽅
⾃律的に業務を遂⾏できる⽅

 

【選考について】

募集⼈数：1名
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想定⼊社時期：できるだけ早めに

会社説明
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