
導電助剤の営業職

⼤⼿総合化学メーカーでの募集です。 法⼈営業（その他）のご経験のある⽅は歓迎で…

募集職種

⼈材紹介会社
株式会社ジェイ エイ シー リクルートメント

採⽤企業名
⼤⼿総合化学メーカー  

求⼈ID
1585240  

業種
化学・素材  

雇⽤形態
正社員  

勤務地
東京都 23区

給与
600万円 ~ 900万円

勤務時間
08:30 〜 17:20

休⽇・休暇
詳細は求⼈ご紹介時にご案内いたします。

更新⽇
2026年04⽉02⽇ 15:12

応募必要条件

キャリアレベル
中途経験者レベル  

英語レベル
ビジネス会話レベル  

⽇本語レベル
ネイティブ  

最終学歴
⼤学卒： 学⼠号  

現在のビザ
⽇本での就労許可が必要です  

募集要項

【求⼈No NJB2362712】
■仕事内容
当社の特殊導電材料部において、電池導電助剤の営業担当としてご活躍いただきます。

■担当する製品について
当社が製造する導電助剤は、主に2つの⽤途で活⽤されています。
（1）リチウムイオン電池
（2）海底⾼圧ケーブル

アセチレンガスを原料としているため、不純物の極めて少ない⾼純度な製品となっております。
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■具体的な業務内容
（１）営業担当
国内外のお客さまに向けた営業担当としてご活躍いただきたいと考えています。
海外顧客は北⽶とアジア圏をご担当いただく予定です。顧客はリチウムイオン電池製造メーカー、ケーブル製造メーカー、
スラリー・コンパウンド製造メーカーが中⼼です。
単独での営業活動に留まらず、当社の現地法⼈や商社と協働しながら営業活動を実施いただきます。
（２）予算、売上の⾒込・実績・収益性の管理
製品全体の予算、売上の⾒込・実績・収益性の管理を実施いただきます。
（３）受注管理、製造部⾨との協業
（1）デリバリー担当者と協議・調整を重ねながら顧客の受注状況を管理します
（2）⼯場製造部⾨と製造スケジュール、顧客対応をご担当いただきます

■期待する役割
・単なる営業活動に留まることなく、マーケット内での担当製品のポジション、将来性や収益性を的確に捉え、顧客やメン
バーを率先垂範する担当者として活躍すること。
・社内において他のメンバーとの情報交換を重ねながら協調性と推進⼒をもって営業活動を実施すること。

スキル・資格

■必須条件
・BtoBビジネスにおける営業の実務経験（⽬安：5年以上）
・英語にて顧客との商談資料準備、商談（Web/対⾯/電話）が可能であること
※業界・業態（メーカー/商社）は問いません。

■経験があると本業務で活きる経験
・カーボンブラック、カーボンナノチューブ、その他スラリー製品に関する知⾒

会社説明

ご紹介時にご案内いたします

Page 2 of 2


	導電助剤の営業職
	募集職種
	応募必要条件
	募集要項
	スキル・資格
	会社説明


