
セールス部⻑

ナショナルチャネルセールスリーダーとして、⽇本全国の売上成⻑を牽引する仕事ナショナルチャネルセールスリーダーとして、⽇本全国の売上成⻑を牽引する仕事

募集職種

⼈材紹介会社⼈材紹介会社
モーガン・マッキンリー

求⼈求⼈ID
1554008  

業種業種
銀⾏・信託銀⾏・信⽤⾦庫  

会社の種類会社の種類
外資系企業  

雇⽤形態雇⽤形態
正社員  

勤務地勤務地
東京都 23区

給与給与
経験考慮の上、応相談

更新⽇更新⽇
2025年08⽉05⽇ 21:02

応募必要条件

職務経験職務経験
6年以上  

キャリアレベルキャリアレベル
エグゼクティブ・経営幹部レベル  

英語レベル英語レベル
流暢  

⽇本語レベル⽇本語レベル
ネイティブ  

最終学歴最終学歴
⼤学卒： 学⼠号  

現在のビザ現在のビザ
⽇本での就労許可が必要です  

募集要項

ナショナルチャネルセールスリーダーとして、⽇本全国の売上成⻑を牽引する仕事です。

主な職務内容 

チャネルパートナーの経営層と関係を構築・管理します。
役員レベルでの複雑なアカウント交渉を主導します。
売上とパートナー満⾜度に関する正確な予測を提供します。
チャネル戦略を再定義し、適切なパートナーを選定します。
流通契約やインセンティブプログラムの導⼊と実⾏を指揮します。
戦略的パートナーと連携し、中⻑期の事業計画を実⾏します。
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https://www.careercross.com/company/detail-43840


スキル・資格

必須条件経験・資格 :

ヘルスケア業界における商業戦略の策定・実⾏経験が5年以上
⾼いコミュニケーション能⼒とプレゼンテーションスキル
Salesforceやデータ可視化プラットフォームの使⽤経験
プロセス改善を主導した実証可能な経験
⽇本語と英語の両⽅で優れたコミュニケーションスキル

この求⼈がおすすめの理由
ナショナルチャネルセールスリーダーとして、⽇本全体のチャネル戦略を策定し、⼤きな影響⼒を⾏使できます。
ステークホルダーとの複雑な交渉を通じて、⾼いビジネススキルと対⼈能⼒を磨く機会があります。
セールスだけでなく、マーケティングや学術、マネジメント、グローバルロールなど、幅広いキャリアチェンジの可
能性があります。
ハイブリッドワークが可能であり、ワークライフバランスを考慮した働き⽅ができます。

会社説明

Morgan McKinleyは国際的な⼈材コンサルティング会社として、さまざまな業界・分野をリードする採⽤企業様と、スペ
シャリストとしてのスキルを有する⼈材とを結びつけるお⼿伝いをしています。1988年の創⽴以来、Morgan McKinleyの名
は、「卓越した質のサービス」「市場知識の豊富さ」「No.1企業であり続けようとする強い意志」、そして何よりも「実
績」を体現する会社として知られています。

リクルーティング スペシャリストである弊社コンサルタントまでお気軽にお問い合わせください。
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