
ドイツ語ネイティブスピーカー歓迎 【海外営業＜ドイツ担当＞】 製造業向け
SaaS『ズメーン』の事業⽴ち上げ

海外事業の⽴ち上げ・拡⼤に貢献・海外を舞台に活躍できるチャンス！

募集職種

採⽤企業名
株式会社Fact Base

求⼈ID
1552070  

部署名
営業部  

業種
ソフトウエア  

会社の種類
中⼩企業 (従業員300名以下)  

外国⼈の割合
外国⼈ 少数

雇⽤形態
正社員  

勤務地
東京都 23区, 港区

最寄駅
りんかい線、 東京テレポート駅

給与
800万円 ~ 1600万円

ボーナス
給与： ボーナス込み

勤務時間
フレックスタイム制（1⽇あたりの平均労働時間：8時間）

休⽇・休暇
完全週休2⽇制 ⼟・⽇・祝⽇・夏季休暇・年末年始休暇

更新⽇
2025年12⽉25⽇ 02:00

応募必要条件

職務経験
1年以上  

キャリアレベル
中途経験者レベル  

英語レベル
流暢  

⽇本語レベル
⽇常会話レベル  

その他⾔語
ドイツ語 - ⽇常会話レベル

Page 1 of 3

https://www.careercross.com/company/detail-508057


最終学歴
⼤学卒： 学⼠号  

現在のビザ
⽇本での就労許可は必要ありません  

募集要項

■仕事内容
海外営業(ドイツ担当)
- 製造業の図⾯管理／受発注SaaSプロダクトのセールス活動
- ドイツでの製品販売、通訳業務、資料作成など
- 訪問営業時の通訳業務
- その他、現地⾔語での資料作成等の補助

■海外出張
- 有(1〜2ヶ⽉に1回程度）

■仕事の魅⼒
製造業向けSaaS事業として、2024年1⽉より始まった海外展開ですが、アメリカ・ベトナム・タイ・フィリピン・インドネ
シア・マレーシア・メキシコ・台湾など、約11カ国への海外進出を達成しております。
この度ドイツへの進出が決定し、⽴ち上げフェーズからセールスとしてご推進いただける⽅を募集中です。

海外の製造業が抱える課題/問題を⾃社プロダクトが解決する為、現地を訪問し的確な提案をする事で多くの企業様よりご
好評をいただいております。
新規事業（海外事業）の拡⼤に貢献できる事、海外を舞台に奮闘できる仕事は⾃⼰成⻑にも⼤きく繋がります。⽇々、多く
のやり甲斐と使命を感じながら業務に携われる環境です。

■当社で働くメリット
【グローバル展開】
2024年からフィリピン・タイ・マレーシア・ベトナム・アメリカに展開しており、今後他の国も事業拡⼤を図っていく展望
となっております。

【IPOを経験できるチャンス】
Fact Baseは設⽴から5年後の2027年にIPOを⽬指して社員⼀丸となって業務に励んでおります。ビジネスマンにとってこの
上ない経験ができるチャンスがあります。

------------------------
雇⽤形態
- 正社員(試⽤期間：３ヶ⽉)

年収
-年収 8,000,000 円 - 16,000,000円
 ⽉給50万円(うち固定残業⼿当：198,200円)〜

・給与例： 年収1000万円の場合 基本給62.5万円+賞与125万円×2回 ※みなし残業80時間分（247,700円）を含む
※超過分別途⽀給 ※⽉平均残業28時間 - 賞与(年２回) - 昇給(年２回) 

勤務地
- 東京都港区台場 2丁⽬3番1号 トレードピアお台場 13F
  お台場海浜公園駅（ゆりかもめ）-4分
  東京テレポート駅（りんかい線）-5分
  台場駅（ゆりかもめ）-7分

＊将来的に駐在の可能性がございます。

勤務時間
- フレックスタイム制（1⽇あたりの平均労働時間：8時間）

休⽇休暇
- 年間休⽇125⽇
- 完全週休2⽇制（⼟・⽇・祝）
- 年末年始休暇
- 年次有給休暇（⼊社⽇から半年後に10⽇付与)
- 慶弔休暇
- 産休・育休
- 介護休暇

⼿当/福利厚⽣
-各種社会保険完備(健康保険 厚⽣年⾦ 雇⽤保険 労災保険)
-諸⼿当(交通費⽀給 時間外⼿当 営業交通費全額⽀給)
-通勤⼿当
-PC貸与
-海外出張⼿当
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スキル・資格

歓迎スキル

ドイツ語（ネイティブレベル）
⽇本語でのコミュニケーション（N2以上）
営業またはカスタマーサクセスなど顧客折衝の経験

 

会社説明
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