
Presales Engineer

Presales Engineer

募集職種

⼈材紹介会社⼈材紹介会社
マイケル・ペイジ・インターナショナル・ジャパン株式会社

求⼈求⼈ID
1551799  

業種業種
ソフトウエア  

会社の種類会社の種類
⼤⼿企業 (300名を超える従業員数) - 外資系企業  

雇⽤形態雇⽤形態
正社員  

勤務地勤務地
東京都 23区

給与給与
1200万円 ~ 1800万円

更新⽇更新⽇
2025年07⽉14⽇ 11:12

応募必要条件

職務経験職務経験
3年以上  

キャリアレベルキャリアレベル
中途経験者レベル  

英語レベル英語レベル
⽇常会話レベル  

⽇本語レベル⽇本語レベル
流暢  

最終学歴最終学歴
⼤学卒： 学⼠号  

現在のビザ現在のビザ
⽇本での就労許可が必要です  

募集要項

本ポジションは、**プリセールスエンジニア（複数レベル）**として、AIエージェントやRPAなどの先端技術を活⽤し、⽇
本市場での⾃動化ソリューションの導⼊を推進していただきます。グローバル・国内チームと連携し、GTM戦略の⽀援や技
術的な課題解決に取り組んでいただきます。

Client Details

当社は、エンタープライズ向け⾃動化に特化したグローバルテクノロジーリーダーです。⽇本国内における確かなプレゼン
スと、世界各地の拠点ネットワークを活かし、AIを活⽤したソリューションを通じて、企業の業務変⾰を⽀援しています。
AIエージェント、RPA、プロセスインテリジェンスなどを含む⾃動化ツール群は、⾦融、製造、⼩売、物流など幅広い業界
のグローバル企業に導⼊されています。

スピード感のある国際的な職場環境、フラットな組織構造、エンジニア⽂化の強さ、そして国境を越えたコラボレーション
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の機会が整っています。AIと⾃動化の最前線で、実際のビジネスにインパクトを与える仕事をしたい⽅にとって、理想的な
環境です。

Description

主な業務内容主な業務内容

新製品・新機能の技術導⼊推進新製品・新機能の技術導⼊推進
グローバルチームと連携し、AIや⾃動化ソリューションの評価・ローカライズを⾏い、⽇本市場への導⼊を⽀援しま
す。

Go-to-Market（（GTM）戦略のサポート）戦略のサポート
営業・プリセールスチームと連携しながら、製品の価値を的確に伝えるためのGTM戦略を⽴案・実⾏します。

複雑なクライアント課題の解決複雑なクライアント課題の解決
アカウントチームや技術専⾨家と連携し、⾼度なユースケースに対応。クライアントに最適なソリューションを提案
し、導⼊まで導きます。

⾃動化アセットの開発⾃動化アセットの開発
AIエージェントを含む⾃社製品を活⽤し、再利⽤可能な⾃動化パッケージやユースケースを開発・管理。実運⽤から
のフィードバックをもとに改善を⾏います。

技術ヴァンジェリズムへの貢献技術ヴァンジェリズムへの貢献
外部イベントや社内ナレッジ共有活動を通じて、製品の認知向上や市場でのプレゼンス強化に貢献します。

部⾨横断的なコラボレーション部⾨横断的なコラボレーション
エンジニアリング、プロダクト、営業、マーケティングなど国内外のチームと連携し、ソリューションの継続的な改
善と顧客課題への対応を⾏います。

Job Offer

パフォーマンスに応じた報酬が反映される競争⼒のある給与体系競争⼒のある給与体系

柔軟な働き⽅柔軟な働き⽅が可能（ハイブリッド勤務・リモート勤務にも対応）

プリセールス、ソリューションコンサルティング、リーダー職など、明確なキャリアパス明確なキャリアパスを⽤意

グローバルのベストプラクティス、トレーニング、認定制度へのアクセスによる学習機会学習機会

プロダクト、エンジニアリング、戦略部⾨など、国際的な環境での部⾨横断的なコラボレーション国際的な環境での部⾨横断的なコラボレーションが可能

To apply online please click the 'Apply' button below. For a confidential discussion about this role please contact Nino
Tskhvariashvili at +81366276082.

スキル・資格

応募者に求めるスキル・経験応募者に求めるスキル・経験

RPAやAIなどの⾃動化テクノロジーに対する⼗分な理解

IT、ソフトウェア、システム領域でのバックグラウンド（実務経験があれば尚可。ただし必須ではありません）

技術的なコンセプトを正しく理解し、ビジネス／技術両⾯の関係者に分かりやすく説明できる⼒

優れたコミュニケーション能⼒と顧客対応スキル

営業・プロダクト・エンジニアリングなど、部⾨横断チームでの協働経験

新しいツールやテクノロジーへの⾼い好奇⼼と適応⼒

⽇本語：流暢レベル、英語：⽇常会話レベル以上

【シニア候補者向け】ソリューション設計、技術コンサルティング、GTM戦略⽴案などの経験

【ジュニア候補者向け】ソリューション志向のプリセールス職として成⻑したいという意欲

会社説明

当社は、エンタープライズ向け⾃動化に特化したグローバルテクノロジーリーダーです。⽇本国内における確かなプレゼン
スと、世界各地の拠点ネットワークを活かし、AIを活⽤したソリューションを通じて、企業の業務変⾰を⽀援しています。
AIエージェント、RPA、プロセスインテリジェンスなどを含む⾃動化ツール群は、⾦融、製造、⼩売、物流など幅広い業界
のグローバル企業に導⼊されています。
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スピード感のある国際的な職場環境、フラットな組織構造、エンジニア⽂化の強さ、そして国境を越えたコラボレーション
の機会が整っています。AIと⾃動化の最前線で、実際のビジネスにインパクトを与える仕事をしたい⽅にとって、理想的な
環境です。

Our client is a global technology leader specializing in enterprise automation. With a strong presence in Japan and offices
around the world, the company delivers AI-powered solutions that help organizations transform how they work. Their suite of
automation tools-including AI agents, RPA, and process intelligence-supports some of the world's largest companies across
industries such as finance, manufacturing, retail, and logistics.

The company offers a fast-paced, international work environment with a strong engineering culture, flat hierarchy, and
opportunities for cross-border collaboration. If you're looking to be at the forefront of AI and automation innovation while
making a real business impact, this is the place for you.

Page 3 of 3


	Presales Engineer
	募集職種
	応募必要条件
	募集要項
	スキル・資格
	会社説明


