
Business Development / 営業 / 最先端AI実装カンパニー

Google AI 研究者が⽴ち上げたAIスタートアップ企業です

募集職種

⼈材紹介会社
Talent Fit Japan, Inc.

採⽤企業名
最先端 AI スタートアップ企業  

求⼈ID
1535050  

業種
インターネット・Webサービス  

会社の種類
中⼩企業 (従業員300名以下)  

外国⼈の割合
外国⼈ 多数

雇⽤形態
正社員  

勤務地
東京都 23区

給与
700万円 ~ 1000万円

更新⽇
2025年05⽉09⽇ 01:00

応募必要条件

職務経験
3年以上  

キャリアレベル
中途経験者レベル  

英語レベル
⽇常会話レベル (英語使⽤⽐率: 25％程度)  

⽇本語レベル
ネイティブ  

最終学歴
⼤学卒： 学⼠号  

現在のビザ
⽇本での就労許可が必要です  

募集要項

AIを活⽤した⾰新的なサステナブルソリューションを共同で開発する企業の開拓と、その後のプロジェクトの推進⽀援をお
任せします。

⼤きな裁量権を持っていただき主体的に動き、成果へコミットできる⽅を求めています。

既存クライアントのニーズヒアリングや市場調査から、新規開拓領域発掘、新規クライアント開拓並びに企画提案、オン
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ボーディング、個別のクライアントのアカウントマネジメントまで幅広いレイヤーで裁量⼤きく⼒を発揮いただくことが可
能です。

クライアントはエンタープライズ企業が主になるため、契約獲得時のやりがいも⼤きいです。

また、適性やパフォーマンス次第で、早期のマネージャーへの昇進も可能です。

＜業務詳細＞

・競合/市場調査・分析、新規開拓領域の発掘並びに提案

・新規クライアント開拓並びにアプローチ

・クライアント向け提案書作成

・既存クライアントの伴⾛⽀援並びに関係維持及び強化

・既存クライアントの同部署、他部署から新規プロジェクトを取得するための提案

・売上⽬標達成のためのPDCA実施

・チームワークを意識した働き

【これまでのプロジェクト例】

・⼤⼿企業と地下⽔位予測システムを開発し、CO2排出や森林⽕災の抑制に成功

・⼤⼿製薬会社、エネルギー会社、通信会社、広告会社等⼤⼿との多数の先端プロジェクト

・電源インフラ共有会社と地球環境にやさしい電源供給に関する事業を推進

 

スキル・資格

【必須要件】

・法⼈営業の経験3年以上（経験業界や商材は不問）

・新規顧客開拓営業の経験

・スタートアップやベンチャー企業等のスピード感ある環境で柔軟に対応できる⽅

・AI、サステナビリティに関⼼がある⽅

・他部署と協⼒しながらプロジェクトを推進できる⽅

【歓迎要件】

・エンタープライズ営業の経験

・営業企画または営業戦略⽴案経験

・売上⽬標達成実績のある⽅

・IT企業での経験またはITに関する知⾒

・⼀般会話以上の英語⼒（社内公⽤語は英語／商談は⽇本語）

 

会社説明
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