
セールスエンジニア！x英語使⽤頻度⾼め！経験者歓迎！年収550万円〜700万円＠品川

産業機械のセールスエンジニア ／ ドイツに本社がある、産業機械などの⽼舗商社

募集職種

⼈材紹介会社
ジョブインパルスジャパン株式会社

求⼈ID
1532313  

業種
総合商社  

会社の種類
中⼩企業 (従業員300名以下) - 外資系企業  

外国⼈の割合
外国⼈ 少数

雇⽤形態
正社員  

勤務地
東京都 23区, 品川区

給与
550万円 ~ 700万円

時給
年収  550万円〜700万円 給与形態 ⽉給制 年収補⾜ 経験に応じて給与決定。賞与は業績賞与となります。

勤務時間
9:00〜17:30（実働7.5h) フレックスあり

休⽇・休暇
完全週休2⽇制（⼟・⽇） 祝⽇  年末年始休暇

更新⽇
2026年04⽉15⽇ 06:00

応募必要条件

職務経験
6年以上  

キャリアレベル
中途経験者レベル  

英語レベル
ビジネス会話レベル  

⽇本語レベル
ネイティブ  

最終学歴
⾼等学校卒  

現在のビザ
⽇本での就労許可が必要です  

募集要項

ドイツはじめヨーロッパの産業機械に関する輸⼊販売業務全般をお任せします。機械操作の先端技術を伝える提案営業にな
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ドイツはじめヨーロッパの産業機械に関する輸⼊販売業務全般をお任せします。機械操作の先端技術を伝える提案営業にな
ります。
ドイツ本社とのコレポン、海外メーカーとの折衝などで、英語を使⽤する業務あり。
国内・海外（欧州、アジア圏）への出張も発⽣しますので、技術・製品への知⾒が⾝に付きやすい環境です。

・頻繁な顧客訪問をベースにした活発な営業活動による既存の顧客関係の維持
・顧客層の拡⼤計画に基づいた、現在・未来の顧客ニーズの特定と競合の活動分析
・顧客への製品・技術提案の作成とプロジェクトのコーディネートおよびCRMを活⽤したコンタクト活動の管理
・顧客およびメーカーとの交渉と契約の締結、検収に⾄るまでのフォロー
・⾒本市、ワークショップ等のイベントや出版物のチェックを通じた販売促進案の開発と営業・技術知識のアップデート
・予算策定および年間営業⽬標の設定と遂⾏のサポート
【変更の範囲：会社の定める業務】

選考
⾯接回数：2〜3回
選考内容：適正テスト、リファレンスチェック有。最終⾯談は簡単な英語での⾯談があります。

スキル・資格

【必須】
・産業機器の営業経験（7年以上）

・英語⼒：ビジネスレベル

・⽇本語：⺟国語レベル

【⼈物像】

・異⽂化コミュニケーション能⼒
・分析的、合理的な業務遂⾏能⼒と協調性
・信頼関係の構築能⼒
 

会社説明
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