
外資系電⼦メーカー【セールスエンジニア／法⼈営業】年収400万〜600万円@名古屋

ドイツに本社を置く電⼦機器メーカーで担当エリアでの提案営業及び特約店・顧客対応ドイツに本社を置く電⼦機器メーカーで担当エリアでの提案営業及び特約店・顧客対応

募集職種

⼈材紹介会社⼈材紹介会社
ジョブインパルスジャパン株式会社

求⼈求⼈ID
1529265  

業種業種
電気・電⼦・半導体  

会社の種類会社の種類
外資系企業  

雇⽤形態雇⽤形態
正社員  

勤務地勤務地
愛知県, 名古屋市⻄区

最寄駅最寄駅
東海道本線（熱海〜⽶原間）、 名古屋駅

給与給与
400万円 ~ 600万円

時給時給
年収400万〜600万円

勤務時間勤務時間
9:30〜18:30/実働8h

休⽇・休暇休⽇・休暇
⼟⽇祝、ＧＷ、夏季、年末年始

更新⽇更新⽇
2025年07⽉04⽇ 01:00

応募必要条件

職務経験職務経験
1年以上  

キャリアレベルキャリアレベル
中途経験者レベル  

英語レベル英語レベル
基礎会話レベル  

⽇本語レベル⽇本語レベル
ネイティブ  

最終学歴最終学歴
⾼等学校卒  

現在のビザ現在のビザ
⽇本での就労許可が必要です  

募集要項

1．新規顧客獲得
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1．新規顧客獲得
  潜在顧客に対するマーケティング活動や顧客問合せから⾒込顧客を発掘し、新規顧客を獲得、
  リピーター化まで⾏う。
2．既存顧客との関係構築と維持・強化
  既存顧客のニーズや課題を正確に把握し、
  適切な顧客満⾜を提供し続け、良好なリレーションの維持・強化を図る。
3．特約店様との良好な関係構築と育成・強化
  担当エリアにおける販促活動に対する協⼒を特約店様から引き出すため、
  特約店様の課題やニーズに応え⻑期的に良好な関係を構築し売り上げを伸ばす。
4．顧客ニーズ情報の収集
  担当エリアにおける、顧客ニーズに対する競合の商品や販売戦略情報を収集し関連部⾨と共有する。
5. 担当⽀店での活動内容
  需要の⼤きなお客様の攻略と新規お客様の発掘、特約店様との関係構築がメインの活動となります。

スキル・資格

【必須スキル】
・法⼈営業経験がある⽅
・⼀般、社会常識を持ち、報告・連絡・相談ができ、社内外関係者と良好なコミュニケーションをとることができる⽅
・英語に抵抗の無い⽅

【歓迎スキル】

・新しい事に積極的に参画しチャレンジ精神旺盛の⽅
・顧客ファーストで、お客様のお役にたてることを考えて⾏動できる⽅

会社説明
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