
【東京】⽇本リージョンセールスダイレクター｜海外精密ポンプ営業｜オフィスへの出
社なし

⽇本におけるビジネス拡⼤を図る！フルリモート⽇本におけるビジネス拡⼤を図る！フルリモート

募集職種

採⽤企業名採⽤企業名
サン・テンコンサルティング合同会社

求⼈求⼈ID
1476552  

業種業種
その他（コンサルティング・⼠業）  

会社の種類会社の種類
中⼩企業 (従業員300名以下)  

雇⽤形態雇⽤形態
正社員  

勤務地勤務地
東京都 23区, 新宿区

最寄駅最寄駅
都営⼤江⼾線、 都庁前駅

給与給与
700万円 ~ 900万円

勤務時間勤務時間
8:30 〜 17:30 （休憩時間 60分間、フルフレックス）

休⽇・休暇休⽇・休暇
完全週休⼆⽇制（⼟、⽇）、 祝⽇、年末年始

更新⽇更新⽇
2024年05⽉24⽇ 11:00

応募必要条件

職務経験職務経験
3年以上  

キャリアレベルキャリアレベル
エグゼクティブ・経営幹部レベル  

英語レベル英語レベル
ビジネス会話レベル  

⽇本語レベル⽇本語レベル
流暢  

最終学歴最終学歴
⼤学卒： 学⼠号  

現在のビザ現在のビザ
⽇本での就労許可が必要です  

募集要項

私たち【サン・テンサン・テン コンサルティング（コンサルティング（https://www.san-ten.com/ja/）】）】は、東京を拠点に市場参⼊サポートとイノベー
ションソーシングを専⾨としたブティック型コンサルティングファームです。
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スイス精密ポンプメーカーのセールスダイレクターとして⽇本国内における販売網の拡⼤・営業戦略に携わっていただきま
す。

 ≪本ポジションの魅⼒本ポジションの魅⼒≫
 ・リージョンセールスダイレクターとして⽇本ビジネス拡⼤をけん引！
 ・営業戦略や販売網の構築など、⾃⾝で計画から実⾏まで⼀連の業務を担える
 ・本社とのコミュニケーションも可能！⽇常的に英語も使⽤。

取扱製品について取扱製品について
 流体移送⽤のカス タムメイド精密計量ピストン、(マイクロ）ギアポンプ
 →主に医療機器や、インクジェットプリンターなどで採⽤されている製品です。

主な業務内容主な業務内容

新規顧客の開拓および既存顧客対応を⾏い、本社の販売戦略に沿って設定された販売⽬標を達成する。
競合製品や潜在的顧客など国内市場調査を⾏い、本社経営陣に報告する。
顧客の担当者と定期的に連絡をとり、受注管理・プロジェクト進捗管理を⾏う。
本社の経営⽬標ならびに財務⽬標を理解し、顧客との契約・合意交渉を⾏う。
本社の経理部⾨と緊密に連携し、顧客からの⽀払いが滞りなく⾏われるよう問題を解決する。
本社の⽣産エンジニアリング部⾨と顧客側エンジニアリングチームのコミュニケーションをコーディネートし、顧客
のニーズにあわせた製品のオーダーメイドを進める。
コスト削減に向けて、製品の再設計、リスク分析、設計レビュー等の会議に参加する。
顧客の要請を受けて製品の導⼊可能性を調査する。
アサインされたタスクを実⾏する。

□選考プロセス選考プロセス
 書類選考→1次⾯接→2次⾯接(アジアリージョナルのSales Director)
  ※1次⾯接では⽇英のインタビューになります。

＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿
雇⽤形態雇⽤形態
 正社員（試⽤期間 ６か⽉）

勤務地勤務地
 基本的にオフィス出社なし。基本的にオフィス出社なし。フルリモートで⾏っていただきます。
 ※尚、営業エリアは主に⾸都圏となりますので、東京近郊への外出がある旨ご理解ください。

給与形態給与形態
 想定年収 想定年収700万円〜万円〜900万円万円
 パフォーマンスボーナスあり パフォーマンスボーナスあり
 賞与 年1回、昇給 年1回  ※⽬標達成・実績に応じて変動あり

勤務時間勤務時間
 8:30 〜 17:30 （休憩時間 60分間、フルフレックス）

休⽇休暇休⽇休暇
 完全週休⼆⽇制（⼟、⽇）、 祝⽇、年末年始

スキル・資格

応募必要条件

ビジネス、経済、またはエンジニアリング分野の⼤卒以上。
精密機器、医療機器設計や⼯業デザインの経験、またはその販売経験5年以上。
技術仕様に関する知識。
ビジネスレベルの⽇本語および英語能⼒。

望ましいスキル

医療機器分野に⼈脈がある⽅。
優れたコミュニケーション⼒、プレゼンテーション⼒を有する。
顧客の話を聞き、潜在的なニーズを特定することができる。
常に顧客を第⼀と考え、誠実にサービスを提供する。
顧客の組織内のあらゆる階層の⼈と、良好な関係を築くことができる。
外国企業の製品を販売する⽴場から、顧客と本社の間にある⽂化的な違いを認識し、そのギャップを埋める役割を果
たす。
メンバーの⼀⼈としてチームに貢献する。
MS OfficeソフトやSalesforceの使⽤に精通している。

会社説明
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