
営業マネージャー / Sales Manager 保険数理モデルと⾼度なモデリングソフトウェアの
営業

世界世界56か国以上、か国以上、100社以上の⾦融機関にコンサルティングサービスを提供社以上の⾦融機関にコンサルティングサービスを提供

募集職種

採⽤企業名採⽤企業名
RNA Analytics株式会社

求⼈求⼈ID
1472877  

業種業種
ソフトウエア  

会社の種類会社の種類
外資系企業  

雇⽤形態雇⽤形態
正社員  

勤務地勤務地
東京都 23区, 千代⽥区

最寄駅最寄駅
丸の内線、 ⼤⼿町駅

給与給与
700万円 ~ 1500万円

歩合給歩合給
固定給+歩合給

勤務時間勤務時間
09:00-18:00

休⽇・休暇休⽇・休暇
完全週休⼆⽇制（⼟⽇祝） 年末年始休暇、有給休暇

更新⽇更新⽇
2025年07⽉04⽇ 08:00

応募必要条件

職務経験職務経験
6年以上  

キャリアレベルキャリアレベル
中途経験者レベル  

英語レベル英語レベル
⽇常会話レベル  

⽇本語レベル⽇本語レベル
ネイティブ  

最終学歴最終学歴
⼤学卒： 学⼠号  

現在のビザ現在のビザ
⽇本での就労許可が必要です  

募集要項
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RNA Analyticsは韓国とイギリスに本社を置く世界的保険数理・リスク管理コンサルティング会社です。は韓国とイギリスに本社を置く世界的保険数理・リスク管理コンサルティング会社です。
安定した顧客基盤と最先端のソフトウェアで⼀緒にイノベーションを起こしませんか？安定した顧客基盤と最先端のソフトウェアで⼀緒にイノベーションを起こしませんか？

世界世界 56 か国以上、か国以上、100 社以上の⾦融機関社以上の⾦融機関に最先端の財務モデリング最先端の財務モデリング ソフトウェアソフトウェアと保険数理およびリスク管理コンサル保険数理およびリスク管理コンサル
ティングティング サービスを提供しています。
⽇本でも 20 社近い保険会社様に導⼊頂いており、保険数理ソフトウェアとして、⽇本の⼤⼿⽣命保険会社様におけるシェ⽇本の⼤⼿⽣命保険会社様におけるシェ
アはアは No.1 です。

在宅勤務も導⼊しており、⾃⾝の裁量で在宅勤務⽇も調整可能です。在宅勤務も導⼊しており、⾃⾝の裁量で在宅勤務⽇も調整可能です。

================
【東京】【東京】 営業マネージャー営業マネージャー
================

業務概要：業務概要：

このSales Managerのポジションは、本社、保険数理コンサルティングチーム、オペレーション、マーケティング、および
⽇本のパートナーや顧客と緊密に連携します。理想的な候補者として、保険業界と保険数理およびリスク管理サービスに強
い関⼼を持っていることが望ましいです。すでに⼤企業での働き⽅を熟知されている⽅も多いかもしれませんが、スタート
アップ組織ではSales Managerの意欲と「⾃⾝で考え実践する」という態度が⽋かせません。Sales Managerは飽くなき好
奇⼼を持ち、既成概念にとらわれずに考え、問題を解決することにやりがいを感じ、かつ⾃発的で意欲的で、ペースの速い
環境で活躍できることが求められます。また、⾼いレベルの誠実さ、エネルギー、そして「物事を成し遂げる」という切迫
感を持ちあわせ、テクノロジーへの情熱とイノベーションの機会の模索もし続けることが必要です。

 

職務と責任：職務と責任：

APACで⽇本全⼟の潜在的な新しい販売パイプラインを定量化するために、新しい市場と新しい機会を定義および定
量化する 。
国の保険エコシステム(連盟、協会、クライアント、⾒込み客、パートナー)内の関係を管理する。
顧客基盤を確⽴するための販売戦略の策定と適⽤をする。
新たな成⻑とアップセルの機会を特定して活⽤する。
提案書を提出し、新しい契約を獲得する。
週次/⽉次の活動と予測を報告して優先順位を設定し、年間計画を実現するために⾏動をする。
他のチームやビジネスユニットのリーダーと協⼒して、お客様のニーズに最善の対応を提供する。

R³Sソフトウェアスイートとは？ソフトウェアスイートとは？
包括的な保険数理およびリスクモデリングソリューションを提供します。世界中のクライアントがこれを使⽤して、重要な
分析と指標を提供しています。これにより、クライアントは、より現実的で複雑なモデルに対するニーズを満たし、リスク
に基づいた意思決定を⾏うことができます。このソフトウェアスイートは提供開始から20年以上の実績があり、以前は
VIP、AFMなどの名称で提供されていました。RNA Analyticsはソフトウェア商品「R³Sソフトウェアスイート」と、それを
利⽤したコンサルティングを提供しています。特にR³Sソフトウェアスイートは、保険数理CF計算⽤ソフトウェアとして⽇
本の⼤⼿⽣命保険会社において最⼤のシェアを獲得しています。

RNA Analyticsの働き⽅：の働き⽅：
⽇本では、働く場所はオフィスまたは⾃宅を必要に応じて柔軟に組み合わせることができます。実際に現在は週1-2回必要
な業務に応じてオフィスへ数時間出社する社員が多数です。

また、新型コロナウイルス感染症対策に関わらず、今後も同様の働き⽅を続けます。顧客訪問等が必要な場合等を除き、出
社勤務/在宅勤務はご⾃⾝の裁量で選択可能です。

必要に応じて、顧客訪問（東京）、出張(国内外)が必要になることもあります。 

RNA Analytics Japan members：：
⽇本のチームメンバーは、コンサルタントは⼤⼿監査法⼈や保険会社、再保険会社の経験を多く持つメンバー、営業はIT企
業での営業経験を持つメンバーで構成されています。営業活動・コンサルティングプロジェクトにおいては各⼈が裁量をも
ちながら働き、会社の規模も⽐較的コンパクトであるため、個々⼈の決裁権は広くなります。

⼤きな組織である保険会社で働いていた⽅には、⼤きな役割の違いを感じることができます。

現在ビジネス拡⼤中のため今後も⼈員を⼤幅に増員予定です。

スキル・資格

[要件と資格要件と資格]

コンサルティングまたはコンサルティングまたはITマーケットにおけるマーケットにおける5〜〜10年以上のセールス経験。年以上のセールス経験。
ビジネスとクライアントのニーズを評価し、それに応じて優先順位を付け、クライアントとの⾰新、特定、および新
しいビジネス、製品、市場機会の提供を成功させるための確かな実績。
戦略的パートナーや顧客との取引を成⽴させるための⾼度な関係の管理、構造化、ビジネスおよび技術の交渉の経
験。
英語（ビジネスレベル）と⽇本語（ネイティブレベル）のバイリンガル。
【尚可】保険数理、統計学、数学、データサイエンス、コンピュータサイエンス、または関連分野の学⼠号または同
等の学位。
【尚可】保険数理コンサルティングおよびソリューションサービスにおける成功経験。
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【尚可】IFRS第17号/リスクキャピタルの経験は尚可。

[主なスキルとコンピテンシー主なスキルとコンピテンシー]

セルフスターターかつチームリードが出来る。
いつも⾼い⽬標意識を持ち、⾃ら実践するバイタリティを有する。
⾃らアカウントプラン、マーケットプランを描き、実践に移せる。
⾃⾝が組織を代表して個客と向き合っているという意識を維持し続ける
市場を俯瞰し、状況にチャンスを⾒出すことができる。
英語での⼝頭および書⾯の両⽅で、優れたコミュニケーション能⼒とプレゼンテーション能⼒。
市場のソートリーダーになることができる。
効果的なリーダーシップ、問題解決、影響⼒のスキル。
主要な意思決定者とのやり取りに慣れている。
⾃発的で、独⽴してチームの⼀員として働くことができる。
マルチタスクをこなし、締め切りに間に合うように仕事ができる。
ビジネスマインドを持っている。
お客様への情熱を持っている。
結果と⽬標主導型の思考を持っている。
【尚可】保険業界に関する全般的な理解と、IFRS第17号や経済価値ベースのソルベンシー規制などの規制に関する
理解がある。

会社説明
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