
【800～1500万円】Antenna Sales Managerアンテナセールスマネージャー※世界シェア
トップクラス｜5G・…

香港移遠通信技術有限公司での募集です。 法人営業（その他）のご経験のある方は歓…

Job Information

Recruiter
JAC Recruitment Co., Ltd.

Hiring Company
香港移遠通信技術有限公司  

Job ID
1619903  

Industry
Communication  

Company Type
International Company  

Job Type
Permanent Full-time  

Location
Tokyo - 23 Wards

Salary
8 million yen ~ 15 million yen

Work Hours
09:00 ～ 18:00

Holidays
【有給休暇】入社7ヶ月目には最低10日以上 【休日】完全週休二日制 土 日 祝日 GW 年末年始

Refreshed
October 29th, 2026 18:20

General Requirements

Career Level
Mid Career  

Minimum English Level
Business Level  

Minimum Japanese Level
Native Level  

Minimum Education Level
Bachelor's Degree  

Visa Status
Permission to work in Japan required  

Job Description

【求人No NJB2422460】
・日本市場におけるアンテナ製品および関連ビジネス（カスタムデザイン・ODM等）の開拓・推進
Develop and drive Japan Antenna and related business. 

・アンテナビジネスにおける顧客からの発注（PO）獲得および供給契約（Supply Agreement）の締結
Get POs from customers for Antenna business and conclude business and supply agreements. 

Page 1 of 2
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・アンテナ製品および関連するODM受託開発成果物の顧客への円滑な納品管理
Ensure smooth delivery of Antenna products and related ODM deliverables to customers. 

・市場動向・新規バーティカル分野/アプリケーションの特定、およびGo to Market（市場開拓）戦略の策定・提案
Identify market trends and new verticals/applications defining and proposing GTM strategies. 

・新規チャネルパートナーや販売代理店の発掘・評価
Search for and evaluate potential new channel partners and representative firms. 

・マーケティング部門と連携したプロモーション活動、展示会や地域イベントへの参加・出展
Cooperate with the Marketing department on marketing activities attending trade shows and regional events.

Required Skills

・電子部品、アンテナ、RF機器、高周波部品、または通信モジュール業界での法人営業経験（3年以上）
・新規顧客開拓（ハンティング）および代理店・チャネルパートナー構築の実績
・海外チーム（R D/プロダクトマネージャー等）と円滑にやり取りできるビジネスレベルの英語力 

3+ years of B2B sales experience in electronic components antennas RF products or wireless modules.
Proven track record in new client acquisition and channel partner development.
Business level English proficiency to communicate with global R D and product teams. 

歓迎（WANT）
・RF回路、アンテナ設計、電波認証（TELEC等）に関する基礎的な技術知見
・家電、産業機器、通信機器メーカーとの営業チャネル・強固な顧客ネットワーク

Company Description

当社は、セルラー無線通信モジュール、GNSSやアンテナ等のIoTソリューションを提供するリーディングサプライヤーで
す。当社は、デバイスや人をネットワークやサービスに接続し、デジタルイノベーションを推進し、よりスマートな世界の
構築を実現します。当社の製品は、生活をより便利で、効率的で、快適で、豊か且つ安全にするのに役立ちます。Quectel
is the leading one of the IoT wireless solutions vendors. At Quectel we are passionate about creating innovative solutions
that help build up a smarter world for human beings. If you are a talented and driven engineer who shares our vision we
invite you to join Japan FAE team.
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