
海外顧客向け法人営業・受発注管理｜年収475万～627万円｜年休126日｜リモートワー
クあり

アウトソーシング企業での就業、勤務地は虎ノ門です

Job Information

Recruiter
JobImpulse

Job ID
1618777  

Industry
Other (Recruitment Services)  

Company Type
Small/Medium Company (300 employees or less)  

Job Type
Permanent Full-time  

Location
Tokyo - 23 Wards, Minato-ku

Train Description
Hibiya Line, Toranomon Hills Station

Salary
4.5 million yen ~ 6.5 million yen

Hourly Rate
想定年収： 475万円～627万円 月給： 29万円～36万円 ※経験・能力・選考結果等を考慮のうえ決定します。 昇給： 年1回

Work Hours
8:50～17:30（実働7時間45分、休憩55分） 残業： 月平均20時間以下

Holidays
完全週休２日制 土日祝、年末年始　年間休日126日

Refreshed
October 21st, 2026 15:16

General Requirements

Minimum Experience Level
Over 1 year  

Career Level
Mid Career  

Minimum English Level
Daily Conversation Level  

Minimum Japanese Level
Native Level  

Minimum Education Level
High-School  

Visa Status
Permission to work in Japan required  
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https://www.careercross.com/en/company/detail-280267


大手総合技術系商社に常駐し、光通信関連部品・材料に関する法人営業および営業管理業務を担当いただきます。

海外顧客との取引を中心に、見積作成、受発注、納期調整、在庫管理、品質対応など、幅広い業務に携わるポジションで
す。

営業経験に加え、調達・購買・納期管理・在庫管理などの経験も活かせます。海外顧客とのやり取りは主に英文メールのた
め、英語での会話に自信がない方も、読み書きのスキルを活かして活躍いただけます。

募集職種

海外顧客向け法人営業・営業管理（光通信関連部品・材料）

仕事内容

大手総合技術系商社のオフィスに常駐し、光通信関連部品・材料に関する営業および取引管理業務を担当いただきます。

【具体的な業務内容】

光通信関連部品・材料の調達および取引先との調整
見積書の取得・作成、価格交渉
受発注管理および納期調整
在庫管理、需要予測（フォーキャスト）への対応
輸出入に関する各種調整・課題対応
品質トラブル発生時の顧客対応、返品・改善要求への対応
海外顧客および国内外の関係企業との打ち合わせ・折衝
売上予算の作成、実績管理、分析資料の作成
英文メールによる海外取引先とのコミュニケーション

※海外顧客とのコミュニケーションは英文メールが中心です。英語での会話は限定的です。

このポジションの魅力

大手企業のビジネスに携われる：大手総合技術系商社の環境で、グローバルな取引や法人顧客との折衝経験を積めま
す。
営業以外の経験も活かせる：営業、調達・購買、受発注、納期調整、在庫管理など、これまでの経験を幅広く活かせ
ます。
英語力を実務で活用できる：英文メールを中心とした海外顧客対応を通じて、英語を使う業務経験を積めます。
ワークライフバランスを確保しやすい：年間休日126日、土日休み、残業月平均20時間以下。
リモートワーク制度あり：業務状況に応じて週1～2回程度の在宅勤務が可能です。
長期的なキャリア形成が可能：無期雇用派遣の形態で、安定した雇用のもと専門性を高められます。

Required Skills

【必須条件】

商社・メーカー等における営業、調達、購買などの業務経験2年以上
納期調整、受発注管理、在庫管理のいずれかの実務経験
Excelを使用した資料作成スキル（ピボットテーブル、VLOOKUP等）
日本語での業務遂行能力（顧客・社内関係者との調整、メール対応が可能な方）
英文メールの読み書きに対応できる英語力

【歓迎条件】

光通信関連部品・電子部品・材料業界での営業経験
海外顧客や海外サプライヤーとの取引経験
貿易実務・輸出入に関する基礎知識
見積作成、価格交渉、フォーキャスト管理の経験
TOEIC700点程度、または同等の英語力

【求める人物像】

関係者と連携しながら、納期や在庫などの課題を解決できる方
数字やデータを正確に管理できる方
顧客の要望を理解し、柔軟かつ主体的に対応できる方
営業・調達・貿易関連の経験を活かし、専門性を高めたい方
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