
海外フィールド材料セールスリーダー(高機能再生材の法人提案営業)

Job Information

Recruiter
United World Inc

Job ID
1615965  

Industry
Chemical, Raw Materials  

Job Type
Permanent Full-time  

Location
Tokyo - 23 Wards

Salary
6 million yen ~ 10 million yen

Refreshed
October 5th, 2026 16:10

General Requirements

Minimum Experience Level
Over 3 years  

Career Level
Mid Career  

Minimum English Level
Business Level  

Minimum Japanese Level
Native  

Minimum Education Level
Bachelor's Degree  

Visa Status
Permission to work in Japan required  

Job Description

【ポジション概要】
海外での法人新規営業経験を活かし、海外フィールドの材料セールスリーダーとして活躍いただくポジションです。高機能
再生材の導入先となる国外メーカーへの提案営業を主なフィールドとし、バージン材からの置き換えを実現することがミッ
ションです。海外顧客の製造工程と用途を紐解き、開発と連携して品質・仕様を調整しながら、材料提案から案件管理、売
上創出までをリードしていただきます。有形商材の提案力、製造プロセス理解、グローバルレベルでの提案力を磨くことが
できます。

【主な業務内容】
・海外顧客への高機能再生材の提案(顧客の製造工程・用途を把握し、それぞれに応じた材料を提案)
・開発と連携した品質・仕様調整(顧客の製造工程・用途に応じて、材料提案に必要な品質・仕様を調整)
・海外顧客への提案案件の管理と導入推進
・高機能再生材の導入案件管理と売上創出のリード
・国外メーカーへの導入を進め、バージン材からの置き換えを実現

【募集背景】
建材の脱炭素政策や再生材の利用義務化を追い風に大きなビジネス機会が到来しており、第二創業期として事業をピボット
しています。経済安全保障に強いビジネス、脱炭素・資源循環型を目指す急速な国際動向を背景に、カーボンリサイクル・
再生材市場は大きな成長が見込まれており、黎明期の世界市場に向き合うための体制強化を進めています。
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Required Skills

【必須要件】
・以下いずれかの経験:法人への新規営業経験(概ね3年以上)
・以下いずれかの経験:エンタープライズ(大手企業)領域での営業経験
・加えて、ビジネスレベルの英語力と、自ら新規顧客・新規商流(取引)を開拓し、売上または粗利(売上総利益)を金額付きで
記載した実績も重視されます

【歓迎要件】
・樹脂・プラスチック等の素材に関する知見
・大手企業とのアライアンス(提携)締結や大型契約のリード経験
・海外顧客への提案で活かせるビジネスレベルの英語力

【求める人物像】
・常識にとらわれず、スタートアップマインドを持って挑戦していける方
・「事業の当事者」として、泥臭く・実行局面まで責任を持ってやり切れる方
・未知の領域でも臆することなく、アグレッシブにリーダーシップを発揮できる方
・企業理念体系 TBM Compass(Mission/Vision/Values)に共感する方
・グローバル・地球規模の挑戦に共感し、仕事を通じて一緒に大きな感動を得たい方

Company Description
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