
【ナショナルセールスグループ(関西地区)】テクニカルセールス

≪英国発グローバルエンジニアリング企業≫年休129日/ワークライフバランス◎

Job Information

Hiring Company
Renishaw K.K.

Job ID
1607445  

Industry
Machinery  

Company Type
International Company  

Job Type
Permanent Full-time  

Location
Aichi Prefecture, Nagoya-shi Atsuta-ku

Salary
5 million yen ~ 8 million yen

Work Hours
会社の規定に準ずる

Holidays
完全週休二日制（土日祝）

Refreshed
October 16th, 2026 16:17

General Requirements

Minimum Experience Level
Over 1 year  

Career Level
Mid Career  

Minimum English Level
Daily Conversation  

Minimum Japanese Level
Native  

Minimum Education Level
Technical/Vocational College  

Visa Status
Permission to work in Japan required  

Job Description

≪募集要項・本ポジションの魅力≫

工作機械向け計測機器の提案からレトロフィット、技術サポートまで幅広く担当
顧客の加工・測定課題を解決し、技術と営業の両面から製造現場の生産性向上に貢献できる
英国本社との連携を通じて英語力を磨き、グローバルな技術営業として専門性を高められる
年休129日・在宅勤務・直行直帰が可能で、柔軟な働き方と充実したワークライフバランスを実現できる
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https://www.careercross.com/en/company/detail-472239


【業務内容】
金属加工工程で使用される計測機器の工作機械用プローブ、汎用ゲージシステム、三次元測定機ヘッドや工作機械の精度管
理に使用するキャリブレーションシステム等、お客様のプロセスに合わせた計測機器や計測方法のご提案をしていただきま
す。
セールスを中心に工作機械用プローブのレトロフィット（後付け）、計測用ソフトウェアの紹介など技術サポートまで幅広
く、商社、エンドユーザビジネスをご担当いただきます。プロジェクトごとに他部門と協業して業務を引率していただきま
すのでチームワークが必要となります。

■募集背景：
売上増による新規増員。
組織自体も「5年で2倍」ペースの売上増を達成し、今後もさらなる営業強化と販売拡大を目指しています。

【雇用形態】
正社員
※試用期間あり、6ヶ月（待遇は同じ給与）

【給与】
想定年収：年収 5,000,000 円 ～ 8,000,000円
基本給月額：294,200円 ～ 470,600円
（固定時間外手当＝法定時間内残業15時間分、27,376円 ～ 43,790円を含む）

【就業時間】
会社の規定に準ずる

【勤務地】
愛知県名古屋市熱田区熱田西町１番21号 レニショービル名古屋
※自宅での在宅勤務と顧客先への直行直帰型の営業を想定。
※ご入社後数ヶ月は、名古屋オフィスでの研修となります。
※所属する名古屋オフィス(名古屋市熱田区)には、月に1回程度の出社。
■出張：あり、主に営業の範囲。宿泊出張：月に1-4回程度

【休日休暇】

年間休日129日
完全週休2日制(土日祝)
夏季3日
年末年始6日
傷病休暇(Sick Leave)
※試用期間終了後、傷病休暇取得可能（最大26週間まで）

【待遇・福利厚生】

社会保険（健康保険、雇用保険、厚生年金、労災保険）
リロクラブ(福利厚生倶楽部)

Required Skills

【必須要件】

チームプレーのできる方　
工作機械の営業技術、サービスもしくは開発の経験、工作機械の販売経験をお持ちの方
金属加工、検査測定工程を理解されている方
自立してPDCAサイクルをまわしつつも、会社の経営層に適時的確な報連相ができる方
在宅勤務に必要な環境と自律性をお持ちの方
普通自動車免許

【歓迎要件】

工作機械のNC（マクロ）プログラム作成の経験
CNC三次元測定機の計測プログラムの作成の経験
機械商社や工作機械/エンジニアリング会社での加工アプリケーション業務経験をお持ちの方
測定機器（ゲージ、LVDT,　専用機、CNC三次元測定機）の取り扱いや知識がある方
CAD／CAMシステムの販売、サポート経験のある方

【求める人物像】

明瞭でフレンドリーな性格をお持ちの方
周囲との調和がうまくとれるリーダーシップのある方
向上心の高い方　- ポジティブに物事を捉え“can do”の精神で業務に取り組める方
業務成功のために何が必要かを自ら考えイニシアティブをとれる方
英語を学ぼうとする姿勢のある方（お客様は国内ですが、英国本社とのやり取りが発生します）。
顧客との円滑なコミュニケーションスキル （現場の方からシニアマネジメント層の方まで）

【選考について】

選考フロー：一次（オンライン面接）⇒ 二次面接（オンライン面接） ⇒ 最終面接：対面　
※最終面接までに英語の履歴書が必要となります。
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