
セールスマネージャー

次世代コックピット×車載技術｜セールスマネージャー（名古屋）

Job Information

Recruiter
Michael Page

Job ID
1597368  

Industry
Automobile and Parts  

Job Type
Permanent Full-time  

Location
Aichi Prefecture

Salary
9 million yen ~ 14 million yen

Refreshed
June 17th, 2026 18:33

General Requirements

Career Level
Mid Career  

Minimum English Level
Business Level  

Minimum Japanese Level
Native  

Minimum Education Level
Bachelor's Degree  

Visa Status
Permission to work in Japan required  

Job Description

自動車OEM向けに、デジタルコックピットや電動化領域を中心としたソリューション提案を行い、ビジネス拡大を推進す
るポジションです。

顧客理解と市場分析を基に、戦略立案から受注獲得（デザインウィン）まで一貫して関与いただきます。

企業情報

グローバルに展開する大手自動車部品サプライヤーです。コックピットエレクトロニクスや電動化、AIソリューション領域
で高い技術力を有し、大手OEMとの取引を通じて成長を続けています。

職務内容

・顧客別アカウント戦略および営業計画の策定・実行
・OEMの技術・購買部門との関係構築
・市場、競合、顧客ロードマップの分析
・顧客ニーズ（コスト・機能・性能等）の把握と提案活動
・見積、価格交渉、受注活動のサポート
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・社内関係部署（技術・製品・品質）との連携
・プレゼンテーション資料の作成・実施
・デジタルコックピット（ディスプレイ、IVI等）、電動化、AIソリューションの拡販
・営業パイプラインの管理・レポーティング

条件・待遇

・年収目安：950万円〜1400万円
・最先端の車載・EV技術に関わる機会
・グローバルチームとの連携
・成長中ビジネスでのキャリアアップ機会
・イノベーションを重視する企業文化

すべての条件に合致しなくても、ご興味があればぜひご応募ください。

To apply online please click the 'Apply' button below. For a confidential discussion about this role please contact Yuki
Kobayashi +81366276051.

Required Skills

・大卒以上（工学系歓迎／ビジネス系も可）
・自動車業界での営業またはビジネス開発経験（目安8年以上）
・Tier1サプライヤーでの経験歓迎
・日本語：ネイティブレベル必須
・英語：ビジネスレベル尚可
・顧客折衝力、分析力、プレゼンテーション能力
・新しい車載技術・AI領域への興味

Company Description

グローバルに展開する大手自動車部品サプライヤーです。コックピットエレクトロニクスや電動化、AIソリューション領域
で高い技術力を有し、大手OEMとの取引を通じて成長を続けています。
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