
Sales Executive

営業担当 / ソリューション営業

Job Information

Recruiter
Michael Page

Job ID
1595390  

Industry
Other (IT, Internet, Gaming)  

Company Type
Small/Medium Company (300 employees or less) - International Company  

Job Type
Permanent Full-time  

Location
Tokyo - 23 Wards

Salary
15 million yen ~ 20 million yen

Refreshed
June 8th, 2026 11:26

General Requirements

Career Level
Mid Career  

Minimum English Level
Business Level  

Minimum Japanese Level
Fluent  

Minimum Education Level
Bachelor's Degree  

Visa Status
Permission to work in Japan required  

Job Description

東京を拠点に、GNSS/RTKハードウェアおよび関連ソフトウェアソリューションのAPAC市場での成長を牽引するSales
Executiveポジションです。新規顧客開拓、パートナー連携、ソリューション提案を通じて、測量・建設・インフラ・農
業・公共安全などの領域における売上拡大を担っていただきます。

企業情報

本企業は、フォトグラメトリ、ドローンマッピング、3Dモデリング、リアリティキャプチャ領域で事業を展開するグロー
バルテクノロジーカンパニーです。ドローン、モバイル端末、RTK/GNSS技術、クラウド、デスクトップソフトウェアを組
み合わせ、測量、建設、インフラ、農業、エネルギー、公共安全など多様な業界のデジタル化を支援しています。日本市場
においても、建設DX、測量DX、インフラ点検、現場管理の効率化といった成長領域でさらなる事業拡大が期待されていま
す。

職務内容

・日本を拠点に、APAC地域におけるGNSS/RTKハードウェアおよび関連ソフトウェアソリューションの売上拡大を推進
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・新規顧客の開拓、既存顧客との関係強化、販売機会の創出および案件化

・測量、建設、インフラ、農業、エネルギー、公共安全などの顧客課題を理解し、最適なソリューションを提案

・販売代理店、パートナー、社内技術チームと連携し、案件創出からクロージングまでをリード

・製品デモ、商談、提案活動、イベント、展示会などを通じてソリューションの価値を訴求

・市場動向、競合情報、顧客ニーズを把握し、日本およびAPAC市場での営業戦略に反映

・売上目標達成に向けたパイプライン管理、フォーキャスト、営業報告を実施

・顧客やパートナーからのフィードバックを社内に共有し、製品・サービス改善や市場開拓に貢献

条件・待遇

・年収：16,000,000円〜20,000,000円程度を想定

・急成長するドローンマッピング、GNSS/RTK、建設DX、測量DX領域でキャリアを築ける機会

・日本を拠点にAPAC市場の成長に関わる、裁量の大きい営業ポジション

・ハードウェアとソフトウェアを組み合わせた高付加価値ソリューションを提案できる環境

・グローバルな製品力とブランドを持つ企業で、日本市場の拡大に直接貢献できるチャンス

・ハイブリッド/柔軟な働き方の可能性

応募は、以下の応募ボタンからお願いします。詳細につきましては、Joshua Ferrisにお問い合わせください+813 6832 8628

Required Skills

・B2B営業、ソリューション営業、ハードウェア/ソフトウェア営業いずれかの経験

・新規開拓に強く、自ら市場を切り開き、顧客接点を創出できる方

・測量、建設、土木、インフラ、ドローン、GIS、GNSS/RTK、3Dデータ、SaaS、または関連テクノロジー領域への関
心・理解

・技術的な製品を顧客課題に結びつけて分かりやすく提案できるコミュニケーション能力

・代理店、パートナー、技術チームと連携しながら案件を推進できる協調性

・売上目標に対して主体的に行動できるハンター型の営業マインド

・日本語での流暢なコミュニケーション能力

・グローバルチームと連携できる英語力があれば尚可

Company Description

本企業は、フォトグラメトリ、ドローンマッピング、3Dモデリング、リアリティキャプチャ領域で事業を展開するグロー
バルテクノロジーカンパニーです。ドローン、モバイル端末、RTK/GNSS技術、クラウド、デスクトップソフトウェアを組
み合わせ、測量、建設、インフラ、農業、エネルギー、公共安全など多様な業界のデジタル化を支援しています。日本市場
においても、建設DX、測量DX、インフラ点検、現場管理の効率化といった成長領域でさらなる事業拡大が期待されていま
す。
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