
DXソリューション営業_メンバークラス｜AI・IoT製品／新規顧客開拓◆グローバル3万人
IT企業/転勤無◆

グローバル3万人IT企業／グローバル最新DXソリューション／新規事業企画拡販まで

Job Information

Hiring Company
Beyondsoft Holding Co.,Ltd.

Job ID
1586213  

Division
営業推進事業部  

Industry
IT Consulting  

Company Type
International Company  

Job Type
Permanent Full-time  

Location
Tokyo - 23 Wards, Shinagawa-ku

Train Description
Yamanote Line, Osaki Station

Salary
4 million yen ~ 6 million yen

Work Hours
9時～18時

Holidays
週休2日制

Refreshed
June 18th, 2026 15:00

General Requirements

Minimum Experience Level
Over 3 years  

Career Level
Mid Career  

Minimum English Level
Basic  

Minimum Japanese Level
Native  

Minimum Education Level
Technical/Vocational College  

Visa Status
Permission to work in Japan required  

Job Description
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https://www.careercross.com/en/company/detail-579332


≪募集要項・本ポジションの魅力≫
・グローバルで培った豊富な開発リソースとノウハウが強み。
・新規DXソリューションの企画・立ち上げ・拡販まで携われる営業
・単なる「モノ売り」ではなく、顧客の課題解決に伴走する企画営業スキルが身につきます。統括部長直下で学べる環境で
す。

【業務内容】

グローバルなITソリューション事業を行う当社にて、DX事業部門のソリューション営業をお任せします。
急速に拡大するDX市場において、あらゆる業界の新規顧客の経営課題や事業課題を深くヒアリングし、クラウド、AI、IoT
といったITに関する基礎知識を活かしてエンジニアと共に最適なDXソリューションを企画・提案することで、お客様の変
革をリードしていただきます。
配属先は、DX営業推進組織。アプローチ先の選定、戦略立案から実行まで、統括部長（大手IT営業出身）と二人三脚で進
めます。
まずは新規顧客開拓のため、大手企業や中小企業等へアポイントを取得し、訪問やWeb商談を通じて関係構築を図ります。
顧客の潜在ニーズを深掘りし、最適なITソリューション／DXサービス・製品を企画・提案する、裁量の大きなポジション
です！

DXソリューション導入に向けた新規顧客の開拓
顧客の経営課題やDXに関するニーズのヒアリングと特定
特定した課題に基づいた最適なDXソリューションの企画・提案
論理的な思考に基づいたDXソリューション提案資料の作成
ソリューション実現に向けた社内関係部署との連携推進
DXソリューションの契約締結および導入後のフォロー

■組織体制：
現状、営業部長1名・メンバー2名

【募集背景】
 デジタル変革（DX）は、企業の競争力強化に不可欠な取り組みとして注目を集めており、市場は急速に拡大しています。
AIやIoTなどの先端技術を活用したDXソリューションへのニーズも高まり、当社はこれまで培ってきた技術力と顧客基盤を
活かし、多様な業界のDX推進を支援してきました。
事業拡大に伴い、より高度化・複雑化するお客様の課題に応えるため、営業体制の強化が必要となっています。そこで今
回、DXソリューション営業のメンバークラスを募集します。変化の速いDX領域において、お客様のビジネス変革を支援
し、共に成長していける方をお待ちしています。

【雇用形態】
正社員
※試用期間あり、3ヶ月

【給与】
・想定年収：400~600万円
・年俸制、年俸を12ヶ月分割した分を月給として支給
・月給：330,000円～500,000円
　基本給：285,000～432,000円、固定残業代：45,000円～68,000円
　※固定残業時間は20時間/月、超過分については別途支給

【就業時間】
9時～18時（休憩時間1時間）

【勤務地】
就業直後：東京本社大崎オフィス（業務の必要に応じて、他事業所の錦糸町オフィスなどへ勤務することがある）

【休日休暇】

週休2日
年末年始休暇
年次休暇
慶弔休暇

【待遇・福利厚生】

各種社会保険完備
育児休暇・休業制度　

Required Skills

【必須要件】

法人顧客に対する営業実務経験2年以上
IT業界での何らかのご経験（営業・エンジニア問わず〉

 

【歓迎要件】

新規顧客開拓における戦略立案から実行までの経験
エンジニアから営業へキャリアチェンジしたい方
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新規事業やサービスの企画・推進に携わった経験
ITコンサルティング、SIer、SaaS,クラウドサービスでの営業経験
特定業界（製造・流通・医療など）への営業経験

 

【選考について】

募集人数：3名
想定入社時期：できるだけ早めに

Company Description
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