
【BFSI × レンディング領域 × 戦略セールス】⽇本の事業拡⼤を牽引するRegional Sales
Head

Lead Japan’s BFSI market expansion

Job Information

Hiring Company
Nucleus Software

Subsidiary
Nucleus Software KK  

Job ID
1568119  

Industry
Bank, Trust Bank  

Company Type
Large Company (more than 300 employees) - International Company  

Non-Japanese Ratio
About half Japanese

Job Type
Permanent Full-time  

Location
Tokyo - 23 Wards, Chiyoda-ku

Salary
15 million yen ~ 18 million yen

Refreshed
February 24th, 2026 01:00

General Requirements

Minimum Experience Level
Over 10 years  

Career Level
Mid Career  

Minimum English Level
Business Level  

Minimum Japanese Level
Native  

Minimum Education Level
High-School  

Visa Status
Permission to work in Japan required  

Job Description

≪企業概要｜About Nucleus Software≫

Nucleus Software は、グローバルの⾦融業界向けにミッションクリティカルなソフトウェアソリューションを提供するリー
ディングカンパニーです。75カ国以上で導⼊され、1億⼈超のエンドユーザーに利⽤されている代表的プロダクト FinnOne
NEO は、世界的に評価されているレンディングソリューションとして多くの⾦融機関の基盤を⽀えています。

Page 1 of 3

https://www.careercross.com/en/company/detail-336919


⽇本法⼈である Nucleus Software KK は、⽇本市場のさらなる成⻑フェーズにあり、特にレンディング領域の深い専⾨性を
持つエグゼクティブを招聘し、マーケットシェア拡⼤を本格的に推進する段階に⼊っています。

≪ポジション概要｜Regional Sales Head – Japan≫

本ポジションは、⽇本市場におけるレンディング事業（FinnOne NEO）の売上拡⼤と市場戦略をリードする、⾮常に重要
なエグゼクティブポジションです。

● BFSIのレンディング領域に精通し、強⼒なネットワークを持つ⽅
● 戦略⽴案〜ソリューション提案〜クロージングまで⼀気通貫で推進できる⽅
● ⽇本市場の責任者として、ビジネス成⻑を牽引したい⽅

を強く歓迎します。

≪主な業務内容≫

■ 戦略⽴案・事業推進

⽇本市場における包括的なセールス戦略の⽴案・実⾏
市場動向・顧客ニーズを踏まえた事業計画の策定
パイプライン構築および売上⽬標の達成

■ マーケット分析・新規ビジネス開拓

BFSI領域（特にレンディング）の深い市場調査
新たなターゲットセグメントの抽出、アライアンス検討
競合分析を通じた差別化戦略の企画

■ クライアントリレーション

メガバンク、地銀、ノンバンク、FinTech など主要ステークホルダーとの関係構築
⻑期的なパートナーシップの形成および継続⽀援
CxO・意思決定者との交渉

■ チームリーダーシップ

⽇本チームの指導・育成・評価
成果を最⼤化するセールス組織のマネジメント
グローバルチーム（インド本社）との連携

■ プロダクト連携

プロダクト開発部⾨への市場インサイト提供
新機能・新サービスの⽇本市場への適⽤⽀援
顧客ニーズに基づく改善提案

■ コンプライアンス対応

⽇本の⾦融関連法規への準拠
リスク管理、法務チームとの調整

■ レポーティング

売上予測・KPI進捗・マーケット分析をレポート化
データを活⽤した戦略改善

Required Skills

必須（Must）

BFSI領域での営業経験：10年以上（特にレンディング領域）
⽇本市場での顧客ネットワーク（銀⾏・信⾦・ノンバンク等）
⼤型案件の成約・売上貢献の実績
戦略思考・ビジネス推進⼒・リーダーシップ
⽇本語：ネイティブレベル
英語：ビジネスレベル（海外チームとの連携あり）

歓迎（Nice to have）

MBAホルダー
デジタルレンディング、FinTech領域での経験
セールス組織の⽴ち上げ・再構築経験

≪待遇・条件≫

年収：1,500万〜1,800万円（経験・実績により決定）
リモートワーク可
世界規模の⾦融ソフトウェア企業で、裁量と影響⼒の⼤きい役割
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≪このポジションの魅⼒≫

⽇本市場の事業成⻑を牽引する責任者ポジション
BFSI × レンディングで圧倒的な裁量と影響⼒
グローバル FinTech の中核として活躍できる

Company Description
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