
プロダクトマネージャー / Product Manager 外資系・感染症領域検査のリーディングカ
ンパニー

Job Information

Hiring Company
bioMérieux Japan Ltd.

Job ID
1566402  

Industry
Other (Medical, Pharmaceutical)  

Company Type
International Company  

Job Type
Permanent Full-time  

Location
Tokyo - 23 Wards, Minato-ku

Train Description
Chiyoda Line, Akasaka Station

Salary
7 million yen ~ 13 million yen

Salary Bonuses
Bonuses paid on top of indicated salary.

Work Hours
9時〜17時30分 (内 1時間休憩)

Holidays
完全週休⼆⽇制（⼟⽇祝）

Refreshed
February 25th, 2026 13:00

General Requirements

Minimum Experience Level
Over 3 years  

Career Level
Mid Career  

Minimum English Level
Business Level  

Minimum Japanese Level
Native  

Minimum Education Level
High-School  

Visa Status
Permission to work in Japan required  

Job Description

≪募集要項・本ポジションの魅⼒≫
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https://www.careercross.com/en/company/detail-418628


プロダクト責任者として遺伝⼦検査装置や試薬のマーケティング・販売戦略を担当
製品launchから販売戦略⽴案、営業との協業でPDCAを回し市場浸透を推進できる
KOLマネジメントやグローバルとの調整を通じて裁量ある意思決定に関与可能
フレックス・週3⽇ハイブリッド勤務で柔軟な働き⽅を実現できる安定環境

【業務内容】

このポジションは、プロダクトの責任者として、マーケティングプランの⽴案・実⾏を中⼼に、KOL（Key Opinion
Leader）との関係構築、学会やイベントの企画運営、営業チームへのトレーニング、さらにはクロスファンクショナルチー
ムとの協働プロジェクトなど、多岐にわたる業務を担います。

市場の変化や顧客ニーズを的確に捉え、定量・定性データをもとにPDCAを継続的に回しながら、製品価値の最⼤化と市場
浸透を追求することが求められます。各フェーズで直⾯する課題は決して簡単ではありませんが、その分、解決したときの
達成感は⾮常に⼤きく、プロフェッショナルとしての成⻑を実感できるポジションです。

この仕事は、戦略的思考と実⾏⼒、コミュニケーション⼒を総動員しながら、医療現場に⾰新を届けるという使命感を持っ
て取り組める、⾮常にやりがいのあるキャリアです。

業務内容

多項⽬同時測定遺伝⼦検査装置並びに試薬・消耗品などのプロダクトの年間マーケティング・プラン（販売戦略など）の⽴
案と実⾏する

営業本部との協業体制の下で年間のプランを実⾏、PDCA管理する

部内他製品のプランを考慮し、他の担当者と効率的/横断的活動プランを計画する

販売予測、販売実績管理、経費の管理

KOLマネジメント

グローバルと⾏動計画、販売予測等について討議・意志決定を⾏う

新製品のLaunch、営業部へのトレーニング

■レポート先：
1次上⻑=臨床マーケティング部 マネージャー
2次上⻑=臨床マーケティング部 部⻑

■ポジションの魅⼒：
プロダクト責任者として、製品launchから販売戦略⽴案、販売実⾏まで営業と密にコミュニケーションを取りながらイニシ
アティブをとって活動していただきます。
フランス本社では60年以上の歴史があり、細菌検査のあらゆる検査項⽬を網羅できる商品を提供しているメーカーです。今
後更なる需要増加が⾒込まれる多項⽬同時測定遺伝⼦検査分野で益々の成⻑を⾒込んでおり、やりがいを持って挑んでいた
だけます。社員を⼤切にする⽂化が根付いており、安定した環境で⻑く働いていただけると⾃負しています。

【雇⽤形態】
正社員

【給与】
経験考慮の上、応相談

【就業時間】
⽉〜⾦曜⽇：9時〜17時30分 (内 1時間休憩)
※フレックス制度導⼊/ハイブリッド (最低週3⽇オフィス出社 )

【勤務地】
東京都港区⾚坂 2 丁⽬ 17 番 7 号⾚坂溜池タワー2 階

【休⽇休暇】

完全週休⼆⽇制（⼟⽇祝）
年末年始7⽇

【待遇・福利厚⽣】
会社の規定に準ずる

Required Skills

【必須要件】

営業販売戦略⽴案経験
マーケティングまたは営業での実務経験 3年以上
診断薬メーカーまたは医療機器メーカーでの勤務経験 3年以上
⽇本語：ネイティブレベル/英語：TOEIC 700点以上、ビジネスレベルの英会話⼒

【歓迎要件】
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営業経験歓迎
積極的な現場訪問から得たインサイトを元にして市場や現状の分析が出来る⽅
営業部が継続的に実践できるビジネス・プランを⽴案、リード出来る⽅
社内他部⾨と積極的に交渉し問題解決できるコミュニケーション能⼒がある⽅
論理的かつ分かりやすいプレゼンテーション能⼒
批判的思考、柔軟な発想⼒、問題解決能⼒
⾼い⽬標達成意識（売上、利益）と同時にチームとしての成果を重んじる事が出来る⽅
薬剤耐性（AMR）対策に興味がある⽅

Company Description
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