
英語／海外営業（海外の代理店開拓・事業拡⼤を⽀援） 【SaaS業界のスタートアップ企
業】

成⻑を続けるSaaS業界で、海外市場への展開を⾃ら切り拓いてみませんか？

Job Information

Recruiter
Global Leaf

Job ID
1555508  

Industry
System Integration  

Company Type
Small/Medium Company (300 employees or less)  

Non-Japanese Ratio
(Almost) All Japanese

Job Type
Permanent Full-time  

Location
Tokyo - 23 Wards, Shibuya-ku

Salary
6 million yen ~ 9 million yen

Hourly Rate
想定年収：600万円〜900万円 ※時間外⼿当は時間外労働の有無に関わらず、45時間分の時間外⼿当として⽀給します。

Work Hours
フレックスタイム制（コアタイムなし）

Holidays
■週休2⽇制（⼟・⽇） ■祝祭⽇ ■年末年始休暇 ■夏季休暇 ■年次有給休暇 他 ※年間休⽇：124⽇

Refreshed
November 11th, 2025 13:00

General Requirements

Minimum Experience Level
Over 1 year  

Career Level
Entry Level  

Minimum English Level
Business Level (Amount Used: English usage about 10%)  

Minimum Japanese Level
Fluent  

Minimum Education Level
Bachelor's Degree  

Visa Status
Permission to work in Japan required  
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https://www.careercross.com/en/company/detail-378524


【業務内容】
■海外現地代理店スキームでの進出を検討
・海外市場のニーズを把握
・販売戦略の策定から実⾏までを担当
■海外現地パートナー企業やクライアントとの関係構築
・信頼関係を構築し、⻑期的な協⼒体制確⽴
■海外現地チームのサポートを通じた事業拡⼤の⽀援
・現地チームの課題解決や業務の効率化をサポート
■GTM（Go-To-Market）の達成がミッション
・進出計画の実⾏において具体的な成果を⽬指す
■⽇本チームとのスムーズなコミュニケーションの橋渡し
・⽇本チーム（マーケティング、営業、カスタマーサクセス、プロダクト、サポート）と現地の連携を促進
・⽇本チームと連携し、現地での事業活動を円滑に進める
※働き⽅は「駐在」ではなく「出張」が基本ですが、将来的には「駐在」可能性ありです

【仕事のやりがい】
成⻑を続けるSaaS業界で、海外市場への展開を⾃ら切り拓いてみませんか？ 現地の市場ニーズを理解し、それに応える戦
略を考え、実⾏することで、⾃分⾃⾝の成⻑と事業拡⼤の両⽅を実現できるポジションです。
裁量が⼤きく、⾃分のアイデアや⾏動がダイレクトに事業に反映される環境で、グローバルなキャリアを築きたい⽅をお待
ちしています！

Required Skills

【必須スキル/経験】
■総合商社/外資系企業/コンサル/SIerにて、2年以上の実務経験がある⽅
■英語：ビジネスレベル
※外国籍の⽅は、⽇本語ネイティブレベル

【歓迎スキル/経験】
■代理店営業経験
■SaaSやIT業界での経験
■インドネシア市場に関する知識や経験
■営業・マーケティング戦略の⽴案・実⾏経験
■英語以外の語学スキル（例：インドネシア語やその他アジア圏の⾔語）
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