
【1500〜2200万円】Account Manager エンタープライズ担当

ネットスカウト・システムズ・ジャパン株式会社での募集です。ネットスカウト・システムズ・ジャパン株式会社での募集です。 法⼈営業（その他）法⼈営業（その他）…

Job Information

Recruiter
JAC Recruitment Co., Ltd.

Hiring Company
ネットスカウト・システムズ・ジャパン株式会社  

Job ID
1533323  

Industry
Communication  

Job Type
Permanent Full-time  

Location
Tokyo - 23 Wards

Salary
15 million yen ~ 20 million yen

Work Hours
09:00 〜 17:30

Holidays
【有給休暇】初年度 10⽇ 3か⽉⽬から 【休⽇】完全週休⼆⽇制 ⼟ ⽇ 祝⽇ GW 夏季休暇 年末年始 ※有給休暇は⼊社⽉
に…

Refreshed
May 1st, 2025 11:00

General Requirements

Career Level
Mid Career  

Minimum English Level
Business Level  

Minimum Japanese Level
Native  

Minimum Education Level
Bachelor's Degree  

Visa Status
Permission to work in Japan required  

Job Description

【求⼈No NJB2294421】
■ポジションの概要
テリトリー内のお客様への直接販売を通じて顧客を理解し、担当テリトリー内の売上達成を⽬指していただきます。 

■ミッション
・会社の⽅針と倫理的なガイドラインを遵守する。
・会社のブッキングポリシーと収益認識ポリシーに従ってビジネスをブッキングするための責任者。
・お客様のビジネスを理解し、当社の製品がお客様のビジネスにどのような影響を与えるかを理解する。
・顧客との強い関係構築とコーチング。
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・パイプラインを開発し、常に新規または既存のアカウントとの関係構築を期待しています。
・セールスエンジニアと協⼒し、継続的なテクニカルサポートを提供します。

Required Skills

4年以上の企業向けソフトウェアのフィールドセールス経験

尚可
コンピューター・サイエンスの学⼠号、または同等の経験があればよし
コンピュータ・ネットワーキング、ITオートメーション、ネットワーク・パフォーマンス管理ソリューションにおける4年
以上の営業経験者優遇
ネットワークパフォーマンスモニタリングソフトウェア製品を企業顧客に販売した経験
NETSCOUTと同様のネットワークベースのソリューションの販売経験
ソフトウェア、ハードウェア、またはその両⽅ ITインフラストラクチャのエンタープライズセールス
複数の担当者を持つ複雑な販売サイクル、POCプロセスなどを理解している。
テリトリー/プロフェッショナルの成⻑によって実証された定量化可能な成功実績
FSIの新規顧客開拓および既存顧客への営業実績
当社の技術、市場、顧客プロファイルの全体的な理解

Company Description

ネットワークモニター機器開発・販売等
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