
【法⼈営業】 メーカーでの営業経験が活かせる！海外拠点と連携し英語使⽤の機会多
数！国内・海外出張あり

ドイツ本社⽇本法⼈｜世界シェアトップの⼯業⽤カメラ企業ドイツ本社⽇本法⼈｜世界シェアトップの⼯業⽤カメラ企業

Job Information

Hiring Company
Basler Japan K.K.

Job ID
1532314  

Industry
Electronics, Semiconductor  

Job Type
Permanent Full-time  

Location
Tokyo - 23 Wards, Minato-ku

Train Description
Hibiya Line, Toranomon Hills Station

Salary
4.5 million yen ~ 9 million yen

Refreshed
May 20th, 2025 13:00

General Requirements

Minimum Experience Level
Over 3 years  

Career Level
Mid Career  

Minimum English Level
Business Level  

Minimum Japanese Level
Native  

Minimum Education Level
Bachelor's Degree  

Visa Status
Permission to work in Japan required  

Job Description

コンピュータービジョン⽤ハードウェア（カメラ・レンズ・照明など）およびソフトウェアの開発・製造および販売を⾏う
企業です。

コンピュータビジョンは、多様なジャンルに活⽤されています。 ⾝近なところでは、⼯場のロボットや、ビルの⼊退室管
理や本⼈確認などに使われる⼈の顔認証、医療分野におけるレントゲン写真などの画像解析、インターネットの画像検索、
⾞の⾃動運転の物体識別などに使われています。

⽇本国内での営業活動を通じて、新規ビジネスチャンスの開拓とともに、既存顧客との関係性を維持・強化し、信頼関係を
築きながら収益拡⼤を⽬指す法⼈営業職です。

【職務内容【職務内容 】】
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- ⼤⼿半導体、電気、医療系装置メーカとの強固な関係構築と新規プロジェクト開拓
- 主要販売代理店との関係構築と協⼒した営業活動
- 当社製品およびその他のビジョンシステムコンポーネントを顧客装置への標準搭載を狙った新規 OEM 機会開拓
- ターゲット業界からの情報収集を通じて営業、マーケティング戦略⽴案
- セールスフォースを活⽤した顧客情報を含むタイムリーで正確な予測およびその他の必要情報の提出
- 市場動向、アカウント、競合に関する情報を共有するため、全世界の同僚と、社外の業界関係者と協⼒関係の構築

【アピールポイント】【アピールポイント】
１．英語交渉⼒の向上
 英語の使⽤頻度が⾼いため英語⼒（交渉⼒）を伸ばしたい⼈には最適です
２．世界シェアトップ
 ⼯業⽤カメラとしては世界シェアトップ
３．E Learningの充実
 イントラネットを通じて豊富な講座にアクセスできます
４．海外スタッフとの連携
 ⽇本は⼈数が少ないですが海外の関係部⾨と⽇々やりとりが発⽣するので、外国⼈との関係構築⼒が⾼まります
５．チーム成果主義
 個⼈成果主義ではなくチームでの成果主義なため、皆が同じ⽅向を向いて仕事をしています
 6．ワークライフバランスの充実
 ⽐較的⾃由に在宅勤務も可能なため、ワークライフバランスの充実が図れます
 7．海外出張ミーティング
 年⼀回の全社ミーティング（2024年台湾、2025年タイ）に参加できます
 8．ソリューションプロバイダへの変⾰
 カメラメーカからソリューションプロバイダへの脱⽪を⽬指しているため、マーケットシェアを持った状態で1から会社
を作り直すフェーズに関われます
 9．マーケティングスキルの習得
 ⽇本のターゲット業界全体をみながら戦略⽴案していくため、マーケティング⼒が⾝につけられます

雇⽤条件雇⽤条件
正社員

勤務地勤務地
東京都港区愛宕1-3-4 愛宕東洋ビル3F
東京メトロ⽇⽐⾕線⻁ノ⾨ヒルズ駅 徒歩4分
都営地下鉄都営三⽥線内幸町駅 徒歩10分
JR⼭⼿線新橋駅 徒歩14分

給与給与
想定年収 458万円 ~ 900万円
⽉給＋変動賞与（インセンティブ）

勤務時間勤務時間
9:00〜18:00（休憩60分）

休⽇休暇休⽇休暇
完全週休⼆⽇制（⼟⽇祝休）

Required Skills

【応募資格【応募資格 】】

⼤卒以上、営業経験5年以上必須、⽇本市場での経験が望ましい
セールスフォースなどのCRMシステムの知識があることが望ましい
技術的な親和性必須、電気、機械、光学、照明システムに関する基礎知識と、産業⽤画像処理環境に精通しているこ
とが望ましい
⼝頭および⽂書による優れたコミュニケーションスキルを有し、顧客のニーズ、懸念、⽬標に積極的に⽿を傾けなが
ら、多様な視点や性格タイプに対応する能⼒
問題や機会を成功裏に解決し、オーナーシップを発揮する能⼒
新規ビジネスを積極的に開拓し、Baslerに最適な新しい機会を追求する能⼒と意欲
Basler社内（アジア、ヨーロッパ）の同僚と英語でコミュニケーションが必須であり、今は不⼗分でも英語⼒を向上
させたいという意欲のある⽅
少⼈数のダイナミックなチームの中で当事者意識を持ち、チームプレーヤーとして貢献
国内、海外出張に柔軟に対応

Company Description
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