
ソリューションセールスマネージャー｜ロケーションインテリジェンスで業界の課題を
解決に導く提案営業

〜位置情報テクノロジーでビジネスの未来を変える〜

Job Information

Hiring Company
Navagis, Inc.

Job ID
1495566  

Division
Sales  

Industry
Software  

Company Type
Small/Medium Company (300 employees or less) - International Company  

Non-Japanese Ratio
Majority Japanese

Job Type
Permanent Full-time  

Location
Tokyo - 23 Wards, Minato-ku

Train Description
Hibiya Line, Kamiyacho Station

Salary
6 million yen ~ 7 million yen

Work Hours
8:00〜17:00(休憩60分)（通常はリモート勤務)

Holidays
完全週休⼆⽇制(⼟⽇祝休み)、有給休暇、シックリーブ

Refreshed
November 7th, 2025 05:00

General Requirements

Minimum Experience Level
Over 3 years  

Career Level
Mid Career  

Minimum English Level
Business Level (Amount Used: English usage about 50%)  

Minimum Japanese Level
Native  

Minimum Education Level
Bachelor's Degree  

Visa Status
Permission to work in Japan required  
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Job Description

【会社概要｜About Navagis】

Navagis, Inc.（ナバジス） は、アメリカ・サンフランシスコに本社を置くロケーションインテリジェンス分野のグローバル
リーダーです。10年以上にわたり、Google MapsやGoogle Cloudの技術を活⽤し、企業や官公庁のDX（デジタルトランス
フォーメーション）を⽀援してきました。

配送ルートの最適化やスマートシティ開発など、位置情報を活⽤したソリューションを提供し、
クライアントの課題解決や意思決定のスピード・精度向上に貢献しています。

主要顧客には、防衛省、Google、IBM、Domino’s Pizza、Ralph Lauren など世界的企業や官公庁が名を連ねています。ま
た、FinTechやスマートロジスティクス、都市モビリティなどの新興分野でも多くの⾰新的なプロジェクトを展開中です。

Navagisは現在、⽇本法⼈の拡⼤フェーズを迎えており、グローバルチームの⼀員として事業成⻑を担う新たな仲間を募集
しています。

【ポジション概要】

ソリューションセールスマネージャーとして、インサイドセールスチームから引き継いだリードに対し、
顧客課題に最適なGoogle Maps／Cloudソリューションを提案し、契約成⽴まで導いていただきます。

また、顧客・パートナー企業とのリレーション構築や営業戦略の設計を通して、企業のデジタル変⾰を推進する役割を担っ
ていただきます。

【主な業務内容】

経営陣と連携し、顧客の課題に応じた営業戦略を策定
主要業界における新規機会創出のため、パートナー企業と協業
Google Maps／Cloudを活⽤した製品デモやプレゼンテーションの実施
顧客課題を特定し、最適なソリューションを提案
営業パイプラインの管理および収益予測・報告
プロジェクトマネージャーと協⼒し、導⼊・実装のサポート
⻑期的かつ信頼関係に基づく顧客リレーションの構築
営業プロセスやベストプラクティスの標準化・改善

【Navagisで働く魅⼒ポイント】

Google Cloudプレミアパートナーとして10年以上の実績
フルリモート勤務OK（全国どこからでも働ける）
残業ほぼなし＆⾦曜15時以降はミーティング禁⽌
グローバルチーム（⽶・シンガポール・フィリピン・⽇本の4拠点）
フラットで透明性の⾼いカルチャー｜国籍や職種を超えて意⾒交換できる環境
社内イベント（お花⾒・BBQなど）でチームのつながりを⼤切にしています

【勤務条件】

勤務時間：8:00〜17:00（休憩1時間）
残業：ほぼなし／⾦曜15時以降はミーティングなし
勤務地：東京都港区 (⻘⼭⼀丁⽬駅徒歩2分)
転勤：なし
オフィス拠点：サンフランシスコ本社／⽇本／シンガポール／フィリピン

【給与・待遇】

 

想定年収：600万円〜700万円＋インセンティブ制度
雇⽤形態：正社員
福利厚⽣：
 ・社会保険完備
 ・有給休暇、夏季・年末年始休暇
 ・リモートワーク⼿当
 ・社内イベント（お花⾒・BBQなど）
 ・ワークライフバランスを重視した社⾵

Required Skills

必須条件：

テクノロジーまたはソフトウェア関連の法⼈営業経験3年以上
6か⽉以上の⻑期的な営業サイクル／複数ステークホルダーを含む営業経験
売上⽬標達成の実績
⽇本語：ネイティブレベル
英語：ビジネスレベル（使⽤⽐率約50％）
優れたコミュニケーション⼒・プレゼンテーション⼒
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⾃律的に⾏動し、協調的に成果を出せる⽅

歓迎条件：

Google Workspace（Docs, Sheetsなど）の使⽤経験
Google Cloudまたは地図系テクノロジーへの理解

Company Description
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