
B2B Account Sales（法⼈営業職）

ティーピーリンクジャパン株式会社での募集です。 法⼈営業（その他）のご経験のあ…

Job Information

Recruiter
JAC Recruitment Co., Ltd.

Hiring Company
ティーピーリンクジャパン株式会社  

Job ID
1476172  

Industry
Hardware  

Company Type
International Company  

Job Type
Permanent Full-time  

Location
Tokyo - 23 Wards

Salary
4.5 million yen ~ 6.5 million yen

Work Hours
09:00 〜 18:00

Holidays
【有給休暇】有給休暇は⼊社後7ヶ⽉⽬から付与されます ⼊社7ヶ⽉⽬には最低10⽇以上 【休⽇】完全週休⼆⽇制 ⼟ ⽇ 祝
⽇ 夏…

Refreshed
May 9th, 2024 10:01

General Requirements

Career Level
Mid Career  

Minimum English Level
Daily Conversation  

Minimum Japanese Level
Native  

Minimum Education Level
Bachelor's Degree  

Visa Status
Permission to work in Japan required  

Job Description

【求⼈No NJB2195207】
＜⽇本語＞
・TP Link B2B 流通チャネルとシステム インテグレーターの開発をサポートし、会社の指導の下で製品戦略とマーケティン
グ戦略を実⾏。
・現在のB2Bディストリビュータおよびシステムインテグレータのマネジメントをサポートし、売上向上を⽬指す：ミー
ティング、トレーニング、在庫管理、プロモーションおよびマーケティング提案など。
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・B2B 売上を拡⼤するための新しいチャネル、および新しいシステム インテグレーターを開拓。電話、メールによる問い
合わせなど対応。
・SMB製品の販売⼒を強化するために、関連するB2Bイベント、活動、またはプログラムをサポート。
・販売データ分析、受注、在庫、請求書のサポート
・上記以外のB2Bビジネスに関連するその他の業務

＜英語＞
・Support TP Link B2B Distribution channel and System Integrator development execute the Product and Marketing
strategies under Company guidance
・Support the Management of current B2B Distributor and System Integrator aim to improve sales: Meeting Training
Inventory management Promotion MKT proposal …
・Develop New channel new B2B Disty and new System Integrators to expand B2B sales: Cold call Email contact Meeting
inquiry … 
・Support the related B2B event activity or program to enhance SMB products sales force
・Sales data analysis Order Inventory Invoice support
・Any other jobs related to the B2B business but no mentioned above

Required Skills

・学⼠以上、ITに関する知識や背景があれば尚可 ・B2Bビジネス（法⼈営業）の経験1 2年以上 ・IT/ネットワーク分野での
実務経験またはB2B営業経験のある⽅優遇する ・アクティブ、効率的、柔軟に考え、新しいことに挑戦するのが好きで、学
習と改善を続ける意欲がある⽅

Company Description

事業内容■ネットワーク製品、セキュリティカメラなど製品開発、製造、販売TP Linkは世界最⼤⼿のネットワーク機器メー
カー。無線LAN機器12年連続世界シェアNo.1！本社をシンガポールに置き、アメリカ、イギリス、ドイツ、⽇本など、世界
44か所に現地法⼈を構えています。TP Linkは、世界170か国以上で12億⼈以上のエンドユーザーにネットワーク製品を提供
している世界シェアNo.1プロバイダーで、無線LAN機器の世界シェアは42％ （2018年） を誇ります。また、2023年には12
年連続で無線LAN機器プロバイダー部⾨世界No.1を獲得しました。
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