
【企画営業職 】 国内及び海外担当（イベントプロデューサー/出展コーディネーター）韓
国語が活かせる！  Exclusive job

⽇本最⼤級の 専⾨⾒本市・展⽰会・ギフト ショーを主催する企業です

Job Information

Hiring Company
Business Guide-Sha,Inc.

Job ID
1475719  

Division
事業部  

Industry
Advertising, PR  

Company Type
Small/Medium Company (300 employees or less)  

Non-Japanese Ratio
(Almost) All Japanese

Job Type
Permanent Full-time  

Location
Tokyo - 23 Wards, Taito-ku

Train Description
Toei Asakusa Line, Asakusa Station

Salary
4 million yen ~ 6.5 million yen

Work Hours
8：45〜17:45（休憩1時間） 

Holidays
完全週休2⽇制（⼟・⽇）

Refreshed
May 13th, 2024 00:00

General Requirements

Minimum Experience Level
Over 3 years  

Career Level
Mid Career  

Minimum English Level
Business Level (Amount Used: English usage about 10%)  

Minimum Japanese Level
Business Level  

Other Language
Korean - Business Level

 
⽇本語と韓国語はビジネスレベル必須
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Minimum Education Level
Bachelor's Degree  

Visa Status
Permission to work in Japan required  

Job Description

【当社について】
● ⽇本の⾒本市市場において⼤きな存在感を持つ企業！現在も⽇本最⼤級の国際⾒本市『ギフト・ショー』を東京、⼤阪、
京都で開催しています。
● 中国や台湾の⾒本市で⽇本館を出展するなど海外マーケットへの進出も積極的に⾏っています。
● 海外からの出展社や海外バイヤーとのやり取りなど語学⼒を⽣かして活躍できる機会が多くあります。
● 多くのメーカー、⼩売業、流通業などに商談の場を提供でき、たくさんの素敵な出会いが⽣まれる現場に⽴ち会える瞬間
にやりがいを感じられます。

【業務概要】
韓国（ソウル）にて新規に展⽰会⽴ち上げを計画しており、まずは同業務の⽴ち上げに携わっていただきます。
現地（韓国）パートナー企業と協業し、展⽰会を創り上げていくと共に、出展企業の獲得をはじめ、開催までのフオロー、
当⽇の運営サポート、アフターフオローなど、幅広い業務をお任せします。

また、東京インターナショナル・ギフト・ショー（春・秋2回開催）にも、出展コーディネーター/プロデューサーとして、
⾒本市イベントの企画・運営業務全般に携わっていただきます。具体的な業務内容は、以下の通りです。        
                                                       
                                                       
                                                       
                                                       
                              ●企業、公共団体等に対し、当社主催⾒本市への出展勧
誘、提案型営業
●海外企業、関係団体・在⽇⼤使館、海外代理店・国内輸⼊商社への提案型営業
（特に、国内各展⽰会への韓国企業の誘致）
●来場者誘致、新規顧客開拓のためのDM企画・営業など
●新コンセプトのイベント企画・提案
●会場設営指⽰や実際のオペレーションの準備・運営
など

【キャリアパス】
将来、全く新しい展⽰会を⽴ち上げることも可能です。⾃分で企画提案を⾏い、国内外に⽬を向けて新しいマーケットの開
拓に注⼒できるプロデューサーを⽬指して下さい。

Required Skills

【スキル・資格】
業界は問いませんが、法⼈担当者としての営業経験が必要です。

【雇⽤形態】正社員

【年収】400万円〜650万円
⽉給×12カ⽉＋ボーナス×2回                                          
  
※経験・能⼒を考慮します                                           
                                                       
                                                       
            ※⽉給には固定残業代を含む(30時間分)                         
    
※試⽤期間3ヶ⽉あり（期間中の給与・待遇に差異はありません）

【勤務地】
東京台東区雷⾨2-6-2
・都営浅草線「浅草駅」徒歩2分
・地下鉄銀座線「浅草駅」徒歩5分
・都営⼤江⼾線「蔵前駅」徒歩8分   
・つくばエクスプレス「浅草駅」徒歩10分

【勤務時間】
8：45〜17:45（休憩1時間）                                          
                                                       
                                                       
                   ♦ギフト・ショーの開催に合わせて繁忙期と閑散期の差はありますが、残業は⽉
平均20時間以内です。メリハリをつけながら、⾃分らしく安⼼して働いていただける職場です。

【休⽇休暇】
●完全週休2⽇制（⼟・⽇）                                           
                                                       
                                        ※休⽇出勤した場合、振替休⽇を
必ず取得いただきます。
●祝⽇    
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●夏季休暇（3⽇）                                               
                                                       
                                                       
                 ●年末年始休暇（12⽉30⽇〜1⽉4⽇）
●有給休暇                                                  
                                                       
                                                       
                     ●慶弔休暇
●産前産後休暇
●育児休暇

【⼿当/福利厚⽣】
■昇給年1回    
■時間外⼿当   
■役職⼿当                                                  
                                                       
                                                       
       ■交通費全額⽀給（⽉額 5万円が限度）
■各種社会保険完備
■退職⾦制度あり                

Company Description
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