
【800〜1300万円】Account Executive

アカマイ・テクノロジーズ合同会社での募集です。アカマイ・テクノロジーズ合同会社での募集です。 法⼈営業（その他）のご経験のあ法⼈営業（その他）のご経験のあ…

Job Information

Recruiter
JAC Recruitment Co., Ltd.

Hiring Company
アカマイ・テクノロジーズ合同会社  

Job ID
1468588  

Industry
System Integration  

Company Type
International Company  

Job Type
Permanent Full-time  

Location
Tokyo - 23 Wards

Salary
8 million yen ~ 13 million yen

Work Hours
09:30 〜 18:30

Holidays
【有給休暇】初年度 14⽇ 1か⽉⽬から 【休⽇】完全週休⼆⽇制 ⼟ ⽇ 祝⽇ GW 夏季休暇 年末年始 ⼟⽇祝⽇ 年末年始
1…

Refreshed
May 9th, 2024 16:00

General Requirements

Career Level
Mid Career  

Minimum English Level
Daily Conversation  

Minimum Japanese Level
Native  

Minimum Education Level
High-School or Below  

Visa Status
Permission to work in Japan required  

Job Description

【求⼈No NJB2181040】
【業務内容】
・⾃社CDNソリューション、Webパフォーマンスソリューションおよびネットワークセキュリティソリューションのセール
スとしてご活躍いただきます。
・同社の中でもTier1〜Tier2に属する⼤⼿顧客に対する新規営業あるいは、深耕営業がメインミッションとなります。
・担当インダストリーについては、ご経験により柔軟に検討可能です。
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https://www.careercross.com/en/company/detail-184450


・⼤⼿クライアントおよびそのグループ会社に対して、戦略的なアプローチが必要となる為、社内プリセールスおよびサ
ポート部隊とも密に連携し、売り上げの最⼤化を図っていただきます。
・2023年2⽉にAkamai Connected Cloudを発表し、弊社のビジネスはクラウドコンピューティング、セキュリティ、コンテ
ンツデリバリーの３つを軸としており、特にコンピューティングについてはグローバルで注⼒しています。

（参考）
■ https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000162.000031697.html
■ https://www.akamai.com/ja/newsroom/press release/akamai unveils akamai connected cloud and new cloud computing
services
■ https://www.akamai.com/ja/products

【組織】
・現在の営業部隊は、⼤きく２つのチームで構成されています。
・インダストリーチーム、エンタープライズチームの中で、流通/⼩売り向け、⾦融・公共向け、ハイテク/製造向け、メ
ディア向けにチームが分かれております。（約50名の営業が在籍）
・また、インサイドセールス部隊は別途マーケティングの部隊に紐づく形となります。

Required Skills

【必須】 ・新規顧客開拓の営業経験もしくは深耕営業の経験 ・Webテクノロジー、若しくはITシステムに関する知識、経
験

Company Description

1.セキュリティ対策・管理 （DDoS対策、ウェブ・アプリケーション攻撃対策、ボット管理、標的型攻撃対策、アプリケー
ションアクセスの保護など）2.ウェブサイト、アプリケーション、APIの⾼速化3.動画配信、⼤規模データ配信4.IoTデバイ
ス向けのリアルタイム通信とセキュリティ5.上記１－４に関するサービス、及び サポートの提供
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