
韓国語／韓国向け海外営業（タレント／キャラクターIPのグローバル展開） 【世界最⼤
級のVtuber事務所】

グローバル展開をさらに強化するため、韓国領域の海外営業をお任せします。グローバル展開をさらに強化するため、韓国領域の海外営業をお任せします。

Job Information

Recruiter
Global Leaf

Job ID
1457528  

Industry
Gaming  

Company Type
Large Company (more than 300 employees)  

Non-Japanese Ratio
Majority Japanese

Job Type
Permanent Full-time  

Location
Tokyo - 23 Wards, Chiyoda-ku

Salary
5 million yen ~ 8 million yen

Hourly Rate
想定年収：500万円〜800万円 ※45時間分の固定残業代を含みます。超過分別途⽀給。

Work Hours
フレックスタイム制（コアタイム：無） ※所定労働時間：8時間

Holidays
完全週休2⽇制（⼟・⽇・祝⽇）、夏季休暇、年末年始休暇、年次有給休暇 ※年間休⽇：125⽇

Refreshed
May 14th, 2024 03:00

General Requirements

Minimum Experience Level
Over 3 years  

Career Level
Mid Career  

Minimum English Level
None (Amount Used: English Never Used)  

Minimum Japanese Level
Business Level  

Other Language
Korean - Business Level

Minimum Education Level
Technical/Vocational College  

Visa Status
Permission to work in Japan required  
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https://www.careercross.com/en/company/detail-378524


Job Description

【業務概要】
当企業タレント/キャラクターIPのグローバル展開をさらに強化するため、韓国領域の営業をお任せします。
ホロライブのタレントをIPとしてライセンスアウトし、現地企業との様々なマルチメディア事業展開で認知拡⼤を⽬指しな
がら、パートナーシップを開拓し、ビジネスをドライブする戦略⽴案と実⾏をお任せします。現地商習慣と事業環境を踏ま
え、パイプラインを維持・拡⼤していただきます。
韓国発のグローバルエンターテインメント企業に対してプレゼンをする機会も多く、クリエイティブな発想⼒とコミュニ
ケーション能⼒の両⾯を活かすことができます。

【具体的な業務内容】
■現地パートナー企業の発掘・開拓
■新規タイアップ広告の企画営業・取引先の新規開拓営業
■お問い合わせを起点としたインバウンドの法⼈折衝、提案、案件獲得
■プロジェクトの管理、監督、実施、事後報告、検証など
■現地パートナーや社内の部署との連携
■現地のメディアリレーションシップ

Required Skills

【必須スキル/経験】
■韓国語：ビジネスレベル
※外国籍の⽅は、⽇本語ビジネスレベル
■韓国のエンターテインメント領域のマーケットの理解がある⽅
■BtoBの企画提案営業のご経験
■エンターテインメントコンテンツ企業での就業経験
■エンタメコンテンツの知⾒を能動的にひろげ、糧にする姿勢
■東京都内のオフィスに通える⽅

【歓迎スキル/経験】
■海外向けの事業開発業務の経験
■コンテンツ企画経験
■海外企業とのアライアンス開拓・提携経験
■韓国企業でのマーケティング経験
■ベンチャー企業での就業経験
■韓国企業での就業経験

Company Description
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