
【東京】 Service IoT Group Sales Manager

世界28ヶ国に展開、産業⽤PCのリーディングカンパニー

Job Information

Hiring Company
Advantech Japan Co., Ltd.

Job ID
1448691  

Division
Servoce IoT(SIoT) 事業部  

Industry
Hardware  

Company Type
Small/Medium Company (300 employees or less) - International Company  

Non-Japanese Ratio
Majority Japanese

Job Type
Permanent Full-time  

Location
Tokyo - 23 Wards, Taito-ku

Train Description
Ginza Line, Asakusa Station

Salary
8 million yen ~ Negotiable, based on experience

Work Hours
9:00 - 18:00

Holidays
完全週休2⽇制（⼟・⽇）、祝⽇、GW休暇、夏季休暇、年末年始休暇 等 【年間休⽇125⽇】

Refreshed
May 3rd, 2024 05:00

General Requirements

Minimum Experience Level
Over 10 years  

Career Level
Mid Career  

Minimum English Level
Business Level (Amount Used: English usage about 25%)  

Minimum Japanese Level
Native  

Minimum Education Level
Bachelor's Degree  

Visa Status
Permission to work in Japan required  
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Job Description

アドバンテックは、産業⽤コンピュータのリーディングカンパニーとして右肩上がりの成⻑を続け、現在では世界シェア
No.1（グローバルシェア40％）の揺ぎないポジションを獲得しています。

当社は、世界28か国で8,300名を超えるスタッフを抱え、迅速かつ⾏き届いたプロフェッショナルサービスを提供するグ
ローバル企業です。

世界中の⾄るところで使われているアドバンテックの製品。
スマート交通、スマートビル、スマートエネルギーなど、私たちのビジネスは、使命である「インテリジェントプラネット
〜地球上の暮らしをより豊かに、よりスマートに〜」の実現に向かいます。私たちの未来の⽣活に関わる分野で、当社の活
躍の場がますます広がっています。

Service IoT Sector おけるビジネス営業責任者として就業いただきます。

【仕事内容】

Service IoT Sector おけるビジネス営業責任者
⎿事業運営戦略の策定と実施、営業チームパフォーマンスの最⼤化
⎿優秀な営業チームの確⽴と持続的な⼈材育成、⽬標の設定等
既存の得意先への組み込みＰＣ、産業⽤ＰＣ製品の提案
営業新規代理店の開拓及び既存の代理店のマネジメント
業界のパートナーシップを確⽴し、ターゲット市場に浸透させる
Annual Business Planning（ABP)作成
売上⽬標の達成

【アドバンテックの魅⼒とは？】

グローバル企業ならではのフラットでオープンな雰囲気の中、年齢・社歴・役職などに関係なく、誰もが⾃由に意⾒
やアイデアを交わせます。
1⼈ひとりに⼤きな裁量が任されており、積極的に新しいことにチャレンジできる環境。幅広い経験を通じて、伸び
伸び成⻑してください！
産業⽤PCで世界トップシェアを誇るハードウェア分野の強みを基盤に、エッジAI、IoTプラットフォーム、クラウド
ソリューションなど、最先端の製品・サービスをトータルに提供できます。

Required Skills

【応募条件】

5年以上情報システム業界での営業またはマーケティングの実務経験
キーアカウント営業、代理店営業の経験のある⽅
英語ビジネスレベル、⽇本語ネイティブレベルの⽅
マネジメント経験の3年以上

＜下記いずれかの経験をお持ちの⽅＞

ソリューション営業経験、SIパートナー開拓経験のある⽅
PCをはじめとしてコンピュータ製品、ネットワーク製品、 ​​​​​クラウドサービスの販売経験のある⽅
リテール、外⾷産業、ロジスティクスいずれかの業界の担当経験のある⽅

【求める⼈物像】

部⾨間連携のコミュニケーション⼒・調整⼒が得意の⽅
スモールチームにおいてプレイングマネージャーとしてリーダーシップを発揮できる⽅
後輩の指導に熱⼼な⽅

【雇⽤形態】正社員

想定年収：800万円以上〜
昇給：年1回
賞与：年2回

※経験・スキル・年齢・前職給与を考慮の上、決定します。

【勤務時間】9：00〜18：00
※残業は⽉平均20時間程度です。

【勤務地】
本社
東京都台東区浅草6-16-3

アクセス：

各線 浅草駅より徒歩9分
都バス 浅草六丁⽬停留所より徒歩1分
    隅⽥公園停留所より徒歩3分

【休⽇休暇】
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年間休⽇125⽇
完全週休⼆⽇制（⼟⽇）
祝⽇
GW休暇
夏季休暇（7〜9⽉の間で連続3⽇）
年末年始休暇
有給休暇（時間単位での取得可能/7⽇以上の連休可能）
慶弔休暇

【諸⼿当・福利厚⽣】

交通費規定⽀給（⽉5万円まで）
出張⼿当
時間外勤務⼿当（※⽉25時間を超える場合）
社会保険完備：雇⽤保険、労災保険、健康保険、厚⽣年⾦保険
関東ITソフトウェア健康組合
確定拠出年⾦
社内イベント
海外研修
育産休制度（取得実績多数）

Company Description

産業⽤PCのリーディングカンパニーとして 、世界28ヵ国 で、

プロフェッショナルなサービスを展開しています。

1983年の設⽴以来、アドバンテックはeプラットフォームのリーディングプロバイダとして、産業⽤コンピューティングや
オートメーション市場における⾼品質でハイパフォーマンスなeプラットフォーム・サービスの開発・製造および販売に携
わってきました。2022年にグループ会社であるアドバンテックテクノロジーズ社を統合し、福岡県に製造拠点を有する産業
⽤コンピュータメーカーとなりました。

これからの時代、アドバンテックはテクノロジーによるイノベーションを推進し、 ​未来のためにサステナブルな社会環境を
構築して参ります。各国・地域に根ざした事業を育み、AIによる様々なソリューションを提供し、 ​デジタルトランスフォー
メーションのロールモデルとして ​産業⽤IoTのグローバル・リーディング・ブランドとなることを⽬指します。

​アドバンテックは世界中のビジネスパートナーと⼿を取り合い、 ​産業⽤インテリジェンスを加速させるビジネス・エコシス
テムを共創して参ります。
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