
セールス・エンジニア / Sales Engineer（法⼈営業）

ドイツ本社 産業機械向けのブレーキ、トルクリミッターの世界的メーカーの⽇本法⼈ドイツ本社 産業機械向けのブレーキ、トルクリミッターの世界的メーカーの⽇本法⼈

Job Information

Hiring Company
Mayr Japan LLC

Subsidiary
Mayr Japan 合同会社  

Job ID
1445027  

Industry
Machinery  

Company Type
Small/Medium Company (300 employees or less) - International Company  

Job Type
Permanent Full-time  

Location
Tokyo - 23 Wards, Chuo-ku

Train Description
Hanzomon Line, Suitengumae Station

Salary
6.5 million yen ~ Negotiable, based on experience

Work Hours
9時から17時半

Holidays
⼟⽇、祝祭⽇、有給休暇：初年度16⽇（⼊社⽉により変化）

Refreshed
July 11th, 2025 07:00

General Requirements

Minimum Experience Level
Over 6 years  

Career Level
Mid Career  

Minimum English Level
Business Level (Amount Used: English usage about 50%)  

Minimum Japanese Level
Native  

Other Language
German

 
ビジネスレベルの英語あるいはドイツ語

Minimum Education Level
Bachelor's Degree  
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Visa Status
Permission to work in Japan required  

Job Description

・フレックスタイム制度・フレックスタイム制度
・退職⾦制度あり・退職⾦制度あり
・残業少なめ・残業少なめ

Responsibilities / 業務業務

新規開拓をする産業分野と対象顧客を特定して販売計画を⽴てて実⾏する。
顧客のアプリケーションに最適な製品の提案並びに技術的なサポートを提供する。
当社製品の特⻑と優位性を顧客に⽰し、採⽤・販売につなげる。
顧客との⻑期的で継続的かつ信頼される関係を築く。

Required Skills

Requirements / 応募要件応募要件
・機械⼯学科卒以上（⼤学、⼯業⾼専、⼯業⾼校）
・外資企業あるいは機械輸⼊専⾨商社で機械部品の営業及び技術サポートの経験5年以上。
・⽇本の機械メーカーへの営業経験
（当社製品は機械に組み込まれる重要機能部品であり、汎⽤品あるいは装置ではない。取引先は⼤・中規模の機械メー
カー）
・⽇本の機械メーカーの技術者との直接交渉の経験
（交渉相⼿は主に開発・設計のエンジニアなので、技術的な対応が求められる）
・⾔語：⺟国語としての⽇本語とビジネスレベルの英語あるいはドイツ語（技術的な会話を含む）

歓迎要件歓迎要件
・スタートアップ企業のメンバーとして働く意欲
・チームプレイヤー、⾃発性と積極性

【年収】【年収】
６５０万円以上

【勤務地】【勤務地】
本社所在地:東京都中央区⽇本橋⼈形町1-1-21 ヤマジョウビル6階
⼈形町駅 （浅草線、⽇⽐⾕線）から徒歩2分 、⽔天宮前駅（半蔵⾨線）から徒歩4分、茅場町駅（⽇⽐⾕線・東⻄線）から
徒歩10分、

【勤務時間】【勤務時間】
午前9時から午後5時半。1 時間の昼⾷時間を含む

【休⽇・休暇】【休⽇・休暇】
⼟⽇、祝祭⽇、年末年始および年次有給休暇 

【⼿当【⼿当/福利厚⽣】福利厚⽣】
社会保険完備 退職⾦制度あり
通勤費⽀給

Company Description

Mayr社の製品は、125年以上の経験に裏打ちされた画期的な技術によって開発され、⾼品質、⾼精度、耐久性で⾼く評価さ
れています。製品には100％トレーサビリティが保証されています。
当社のセーフティブレーキ、トルクリミッター、カップリングの動⼒伝達製品は、エレベーター、⾵⼒発電、舞台機構、⼯
作機械、クレーン、試験装置、掘削機、産業⽤ロボットのアームなどの産業機械で利⽤され、機械と利⽤者の安全を提供し
ています。特にエレベーター⽤のセーフティブレーキでは世界トップクラスのシェアを誇っています。
これまで、代理店を通して⽇本市場に展開してきており、当社の製品はすでに多くの企業で採⽤されていますが、2020年に
⽇本法⼈ Mayr Japan 合同会社を設⽴し、今後⽇本でのますますの市場拡⼤や顧客サポートの強化を⽬指しています。
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